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ВСТУП
Освітньо-професійна програма «Міжнародна економіка» першого (бакалаврського) рівня вищої освіти за спеціальністю «Економіка» передбачає широку підготовку нового покоління висококваліфікованих фахівців з інноваційним мисленням, систематизованими знаннями, передовими компетенціями в сфері міжнародної економіки, що є необхідними для їх успішної роботи в закордонних та українських компаніях, органах державної влади та місцевого самоврядування, як керівників та провідних спеціалістів міжнародної економіки, а також для створення власного бізнесу на внутрішньому та зовнішньому ринках.
Атестаційний екзамен є формою атестації здобувачів вищої освіти, метою якої є перевірка рівня їх навчальних досягнень відповідно до набутих ними знань, умінь і компетентностей згідно зі стандартом вищої освіти та ОПП. Атестаційний екзамен є завершальним етапом підготовки бакалаврів ОПП «Міжнародна економіка» та має низку особливостей, які потрібно враховувати при його підготовці та складанні.

По-перше, необхідно не тільки продемонструвати глибокі знання з міжнародної економіки, а й показати відповідні форми практичної реалізації в національній та світовій економіці. Неодмінно слід усвідомити багатогранність явища, що аналізується, та виокремлювати ключові його сторони та специфіку їх реального прояву.

По-друге, необхідно показати особливості міжнародної економічної діяльності на мікро-, мезо-, макро- чи мегарівні економічної системи, розкрити взаємозв’язки між ними. Важливо підкреслити значення широкого підходу до міжнародних економічних процесів, розглянути перспективи їх розвитку в умовах глобалізації економіки. Масштабність аналізу економічних процесів і явищ, комплексність їх розгляду – досить істотна особливість кваліфікаційного екзамену з міжнародної економіки.

По-третє, студент повинен мати власну позицію щодо проблеми, яка розглядається в разі її дискусійності. Адже ставлення до практики розвитку міжнародних економічних відносин, уміння передбачати наслідки тих чи інших дій у контексті теоретичних питань є важливим елементом оволодіння міжнародною економікою. 

Під час атестаційного екзамену здобувач ступеня вищої освіти бакалавра повинен продемонструвати належний рівень досягнення програмних результатів навчання та сформованості компетентностей, що визначені стандартом вищої освіти за спеціальністю «Економіка» та освітньо-професійною програмою «Міжнародна економіка».

Для оцінювання екзаменаційною комісією рівня набутих знань і сформованості фахових компетентностей здобувачам ступеня вищої освіти бакалавра необхідно:

· знати та використовувати економічну термінологію, пояснювати базові концепції мікро- та макроекономіки, 

· розуміти принципи економічної науки, особливості функціонування економічних систем,
· застосовувати аналітичний та методичний інструментарій для обґрунтування пропозицій та прийняття управлінських рішень різними економічними агентами (індивідуумами, домогосподарствами, підприємствами та органами державної влади),
· використовувати професійну аргументацію для донесення інформації, ідей, проблем та способів їх вирішення до фахівців і нефахівців у сфері економічної діяльності,
· пояснювати моделі соціально-економічних явищ з погляду фундаментальних принципів і знань на основі розуміння основних напрямів розвитку економічної науки,
· застосовувати відповідні економіко-математичні методи та моделі для вирішення економічних задач, 

· усвідомлювати основні особливості сучасної світової та національної економіки, інституційної структури, напрямів соціальної, економічної та зовнішньоекономічної політики держави,
· проводити аналіз функціонування та розвитку суб’єктів господарювання, визначати функціональні сфери, розраховувати відповідні показники, які характеризують результативність їх діяльності,
· вміти аналізувати процеси державного та ринкового регулювання соціально-економічних і трудових відносин,
· застосовувати набуті теоретичні знання для розв’язання практичних завдань та змістовно інтерпретувати отримані результати,
· ідентифікувати джерела та розуміти методологію визначення і методи отримання соціально-економічних даних, збирати та аналізувати необхідну інформацію, розраховувати економічні та соціальні показники,
· визначати та планувати можливості особистого професійного розвитку,
· демонструвати базові навички креативного та критичного мислення у дослідженнях та професійному спілкуванні,
· вміти використовувати дані, надавати аргументацію, критично оцінювати логіку та формувати висновки з наукових та аналітичних текстів з економіки,
· виконувати міждисциплінарний аналіз соціально-економічних явищ і проблем в однієї або декількох професійних сферах із врахуванням ризиків та можливих соціально-економічних наслідків,
· використовувати нормативні та правові акти, що регламентують професійну діяльність,
· використовувати інформаційні та комунікаційні технології для вирішення соціально-економічних завдань, підготовки та представлення аналітичних звітів,
· оволодіти навичками усної та письмової професійної комунікації державною та іноземною мовами,
· вміти абстрактно мислити, застосовувати аналіз та синтез для виявлення ключових характеристик економічних систем різного рівня, а також особливостей поведінки їх суб’єктів,
· демонструвати гнучкість та адаптивність у нових ситуаціях, у роботі із новими об’єктами та у невизначених умовах,
· показувати навички самостійної роботи, демонструвати критичне, креативне, самокритичне мислення,
· демонструвати здатність діяти соціально відповідально та свідомо на основі етичних принципів, цінувати та поважати культурне різноманіття, індивідуальні відмінності людей,
· застосовувати набуті теоретичні знання щодо функціонування міжнародної економіки з використанням фахової іноземної мови та навичок ділового кроскультурного спілкування,
· демонструвати навички аналізу інформації про новітні явища і процеси міжнародної економічної системи та обґрунтовування стратегій діяльності її суб’єктів з урахуванням міжнародного економічного права та глобальних економічних, екологічних та соціальних викликів,
· вміти виконувати аналітичну роботу щодо напрямів розвитку форм міжнародної економічної діяльності, прогнозувати зміни кон’юнктури галузевих ринків та організовувати функціональне забезпечення зовнішньоторговельних угод в умовах сталого розвитку економіки,
· вміти розробляти та реалізовувати міжнародні стратегії, бізнес та грантові проєкти для суб’єктів господарювання, працювати в проєктних групах, мотивувати людей і рухатися до спільної мети в умовах сталого розвитку економіки.
Методичні рекомендації призначені для допомоги здобувачам освіти у процесі підготовки до атестаційного екзамену шляхом опрацювання питань до екзамену, зразків відповідей на них, рекомендованої літератури, типових прикладів виконання практичних і тестових завдань, повторення ключових термінів і понять з міжнародної економіки.
Методичні рекомендації розроблено відповідно до: 

· Закону України «Про освіту»;
· Закону України «Про вищу освіту»;

· Стандарту вищої освіти за спеціальністю 051 «Економіка» для першого (бакалаврського) рівня;  

· ОПП «Міжнародна економіка» першого (бакалаврського) рівня вищої освіти;
· Кодексу академічної доброчесності ЗНУ;
· Положення про порядок проведення атестації здобувачів освіти та організацію роботи екзаменаційної комісії в ЗНУ;

· Положення про організацію освітнього процесу в Запорізькому національному університеті; 

· Положення про організацію освітнього процесу з використанням технологій дистанційного навчання в Запорізькому національному університеті;
· Програми атестаційного екзамену спеціальності «Економіка», освітньо-професійної програми «Міжнародна економіка».

1. ОРГАНІЗАЦІЙНІ ОСНОВИ АТЕСТАЦІЙНОГО ЕКЗАМЕНУ

1.1 Вихідні положення про атестаційний екзамен 
Атестаційний екзамен є формою атестації здобувачів першого (бакалаврського) рівня вищої освіти денної та заочної форм здобуття освіти, що проводиться з метою перевірки та визначення рівня та обсягу знань, умінь, інших компетентностей, передбачених стандартом вищої освіти першого (бакалаврського) рівня вищої освіти галузі знань Соціальні та поведінкові науки спеціальності Економіка за освітньо-професійною програмою «Міжнародна економіка».

Атестація здійснюється на підставі оцінювання якості засвоєння змісту освітніх компонентів освітньо-професійної програми «Міжнародна економіка» та рівня досягнення результатів навчання, сформованості програмних компетентностей бакалавра з економіки. Атестація здобувачів здійснюється екзаменаційною комісією після завершення теоретичного та практичного навчання.
У процесі атестації визначається рівень здатності здобувачів першого (бакалаврського) рівня вищої освіти розв’язувати спеціалізовані завдання та практичні проблеми з питань професійної діяльності у галузі міжнародної економіки. 

1.2. Мета атестаційного екзамену

Атестаційний екзамен проводиться з метою: 

· комплексної перевірки й оцінки науково-теоретичної та практичної підготовки здобувачів ступеня вищої освіти бакалавра, які успішно виконали ОПП;

· прийняття рішення про присудження здобувачу відповідного ступеня вищої освіти, присвоєння відповідної кваліфікації та видачу диплома про вищу освіту встановленого зразка; 

· розробки пропозицій щодо вдосконалення освітнього процесу та подальшого поліпшення якості підготовки фахівців зі спеціальності «Економіка», освітньо-професійної програми «Міднародна економіка» першого (бакалаврського) рівня вищої освіти.  

Під час атестаційного екзамену здобувач вищої освіти повинен продемонструвати належний рівень досягнення результатів навчання та сформованості програмних компетентностей, що визначені стандартом вищої освіти першого (бакалаврського) рівня вищої освіти галузі знань Соціальні та поведінкові науки спеціальності Економіка за освітньо-професійною програмою «Міжнародна економіка».

З метою забезпечення повної та ґрунтовної оцінки якісного рівня науково- теоретичної та практичної підготовки здобувачів вищої освіти програма атестаційного екзамену, як комплексної перевірки знань зі спеціальності Економіка за освітньо-професійною програмою «Міжнародна економіка» для бакалаврського рівня вищої освіти, охоплює обов’язкові освітні компоненти циклів професійної підготовки спеціальності та професійної підготовки освітньої програми, такі як:

· мікроекономіка;

· макроекономіка;

· міжнародна економіка;

· міжнародна економічна діяльність України;

· міжнародні валютно-фінансові та кредитні відносини;

· міжнародний бізнес.
Здобувачі вищої освіти обов’язково забезпечуються програмою атестаційного екзамену не пізніше ніж за півроку до проведення атестації. Атестація здійснюється відкрито і гласно.
1.3 Вимоги до відповідей здобувачів вищої освіти

Здобувач вищої освіти має виявити теоретичні та практичні знання з усіх питань екзаменаційного білету; розуміння та визначення основних проблем економічної організації суспільства. Глибоке розуміння законів та категорій економічної науки, закономірностей функціонування і розвитку економічних систем, сутності ринкової економіки, способів і методів ефективного використання обмежених економічних ресурсів суспільства та проблем розвитку українського суспільства. 

Має знати та уміло використовувати математичні та числові методи, які використовуються у міжнародній економіці.

Продемонструвати глибокі знання не лише сутності кожного явища (закону, категорії, процесу тощо), розкривши його основні риси, елементи, а й показати відповідні форми практичної реалізації в міжнародній економіці. Неодмінно слід усвідомити багатогранність явища, що аналізується, навчитися виокремлювати ключові його сторони та специфіку їх реального прояву.

Також здобувачу необхідно навести особливості економічних явищ на міжнародному рівні економічної системи. Важливо підкреслити значення глибокого аналізу до економічних процесів, розглянути перспективи їх розвитку. Масштабність підходу до міжнародних економічних процесів і явищ, комплексність їх розгляду – досить істотна особливість атестаційного екзамену.

Здобувач вищої освіти повинен мати власну позицію щодо проблеми в разі її дискусійності. Адже ставлення до практики розвитку міжнародної економіки, уміння передбачати наслідки тих чи інших дій у контексті теоретичних питань є важливим елементом оволодіння міжнародною економікою. При цьому слід продемонструвати гуманістичний підхід до аналізу соціально-економічних наслідків, основні риси нового типу мислення.

Ці та деякі інші вимоги до підготовки і складання атестаційного екзамену – підтвердження його комплексності та орієнтації на широкий зв’язок з практикою розвитку міжнародної економічною діяльністю.

2. ПОРЯДОК ПРОВЕДЕННЯ АТЕСТАЦІЙНОГО ЕКЗАМЕНУ

2.1 Умови проведення атестаційного екзамену

До атестаційного екзамену допускаються здобувачі, які закінчили вивчення всіх теоретичних дисциплін, склали всі заліки й іспити згідно з навчальним планом.

Здобувачі повинні до атестаційного екзамену прослухати оглядові лекції, які мають цілеспрямований, методологічний характер і здійснюють органічний зв’язок теоретичних і практичних питань щодо професійної підготовки здобувачів освіти. Оглядові лекції допомагають розібратися з найбільш складними питаннями фахових дисциплін. 

Також під час підготовки до екзамену здобувачі можуть отримати консультації стосовно вимог, що висуваються на екзамені та характеру питань екзаменаційних білетів. Здобувачам доцільно заздалегідь сформулювати питання, на які вони бажають отримати додаткові пояснення. Це, зрозуміло, не виключає можливості для кожного здобувача задавати свої питання під час проведення консультації.  

2.2 Процедура та форма проведення атестаційного екзамену

Атестація здобувачів вищої освіти проводиться на відкритому засіданні екзаменаційною комісією (ЕК) у складі голови, його заступника та членів комісії для денної та заочної форм здобуття освіти. 
Головою екзаменаційної комісії призначається висококваліфікований фахівець / керівник у відповідній галузі (роботодавець, стейкголдер) або провідний науковець відповідного напряму наукової діяльності, який не працює в даному закладі вищої освіти. Голова ЕК затверджується рішенням Вченої ради ЗНУ за поданням декана економічного факультету. Одна і та сама особа може бути головою ЕК не більше трьох років поспіль. 
Заступником голови ЕК призначається декан економічного факультету або заступник декана з навчальної роботи. Членами ЕК призначаються науково-педагогічні працівники кафедри міжнародної економіки, природних ресурсів та економіки міжнародного туризму: завідувачі кафедр, гарант освітньо-професійної програми «Міжнародна економіка», професори, доценти, старші викладачі, які мають науковий ступінь, фахівці зі спеціальності «Економіка». До складу ЕК можуть включатися представники роботодавців та їх об’єднань.
За умов проведення атестаційного екзамену в офлайн-режимі атестаційний екзамен проводиться у такій послідовності:
1) На першому етапі у комп’ютерному класі здобувач займає місце за комп’ютером та у відкритому вікні атестаційного екзамену клікає на «Тестові завдання атестаційного екзамену зі спеціальності 051 «Економіка» освітньо-професійна програма «Міжнародна економіка» та у регламентному порядку проходить його. На тест надається одна спроба загальним часом 60 хвилин (40 тестів, по 1,5 хвилини на кожний). Після проходження тесту необхідно завершити спробу та перейти до головного вікна атестаційного екзамену.

2) На етапі усної відповіді здобувач самостійно обирає собі один екзаменаційний білет серед інших, які пропонуються йому в закритому вигляді. Кожен екзаменаційний білет містить два теоретичних питання та одну задачу (практичне завдання). На підготовку відповіді та розв’язання задачі відводиться не більше 60 хвилин, після чого результат необхідно усно озвучити екзаменаційній комісії.

3) На третьому етапі здобувач віч на віч усно висвітлює питання екзаменаційного білету та відповідає на питання членів ЕК – не більше 30 хвилин.

Після завершення виконання етапів атестаційного екзамену здобувач ступеня вищої освіти бакалавра з економіки виходить з аудиторії, очікує поки всі здобувачі складуть екзамен та екзаменаційна комісія обговорить його результати. У цілому не більше двох годин та отримує оцінку в журнал системи СЕЗН ЗНУ. Окрім того, результати атестації оголошуються здобувачам особисто в аудиторії.
У дистанційному форматі атестаційний екзамен проводиться за допомогою платформи ZOOM та системи СЕЗН ЗНУ в такій послідовності: 

1) Здобувач ступеня вищої освіти бакалавра з економіки ідентифікує себе, вийшовши на зв’язок у ZOOM-конференцію. Після ідентифікації, використовуючи свій логін та пароль, входить в систему СЕЗН ЗНУ та обирає у вкладці «Мої курси» сторінку «Атестаційний екзамен зі спеціальності 051 «Економіка» освітньо-професійної програми «Міжнародна економіка».

2) У відкритому вікні атестаційного екзамену здобувач на першому етапі клікає на «Тестові завдання атестаційного екзамену зі спеціальності 051 «Економіка» освітньо-професійна програма «Міжнародна економіка» та у регламентному порядку проходить його. На тест надається одна спроба загальним часом 60 хвилин (40 тестів, по 1,5 хвилини на кожний). Після проходження тесту необхідно завершити спробу та перейти до головного вікна атестаційного екзамену.

3) На другому етапі екзамену здобувач вищої освіти методом випадкового відбору в системі Moodle обирає екзаменаційний білет, що містить два теоретичних питання та одну задачу (практичне завдання). На підготовку відповіді та розв’язання задачі відводиться не більше 60 хвилин, після чого результат необхідно підкріпити в  СЕЗН ЗНУ та відправити на перевірку.

4) На третьому етапі здобувач усно висвітлює питання екзаменаційного білету та відповідає на питання членів ЕК – не більше 30 хвилин. Ідентифікація відповіді студента: співбесіда з питань білету через такі сервіси організації відеоконференцій – ZOOM, Viber, WhatsApp Messenger, Facebook Messenger.

Після завершення виконання етапів атестаційного екзамену здобувач ступеня вищої освіти бакалавра з економіки очікує не більше двох годин та отримує оцінку в журнал системи СЕЗН ЗНУ, а також на Viber (Telegram). Окрім того, результати атестації оголошуються на підсумковій конференції в  ZOOM з відео фіксацією.
2.3 Критерії оцінювання
Результати складання атестаційного екзамену оцінюються за 100-бальною шкалою. Підсумкова оцінка визначається як сума балів за виконання теоретичних, практичних та тестових завдань.

Питання білету оцінюються наступним чином:

– кожне теоретичне питання оцінюється в 10 балів (2 теоретичних питання по 10 балів за 1 питання, всього – 20 балів);

·  практична частина (задача) – 40 балів;

·  тестові питання (за правильну відповідь 1 бал) – 40 балів. 
Оцінювання знань студентів під час контролю відбувається на підставі таких критеріїв:

Критерії оцінки знання теоретичного питання:

9-10 балів – студент дає обґрунтовані, глибокі та теоретично правильні відповіді на поставлені питання, демонструє здатність здійснювати порівняльний аналіз різних теорій, концепцій, робити логічні висновки та узагальнення, здатність висловлювати та аргументувати власне ставлення до альтернативних поглядів на певне питання; демонструє знання законодавчих та нормативних актів України, підручників, посібників;

7-8 балів – студент дає обґрунтовані відповіді, припускається незначних помилок у формулюванні термінів і категорій;

5-6 балів – студент володіє знаннями матеріалу на рівні вимог, наведених вище, але, розкриваючи суть питань, викладає суть питань недостатньо глибоко;
3-4 – бали знає визначення але недостатньо розкрив тему;

0-2 бали – студент зовсім не відповідає на поставлені питання або відповідає неправильно. Зроблені висновки є помилковими. Відповідаючи, студент значно ухиляється від теми, що свідчить про нерозуміння ним поставленого питання.

Таким чином, кожне теоретичне питання оцінюється по 10 балів.

Критерії оцінки розв’язання практичного завдання:

30-40 балів – студент дає повну, вичерпну відповідь, яка складається з правильного арифметичного результату; доцільного логічного і теоретичного обґрунтування виконаних розрахунків;

20-30 – студент розв’язав задачу, дав повну відповідь але зробив помилку в розрахунках;

10-20 балів – студент або розв’язав задачу без теоретичного обґрунтування виконаних розрахунків, або зробив теоретичне обґрунтування, вибрав правильний порядок розв’язання, але припустився помилки в розрахунках;

0-10 балів – студент зовсім не розв’язав практичне завдання або розв’язав неправильно.

Критерії оцінювання тестових завдань:

Тестове завдання складається з 40 тестових питань. Кожне тестове питання містить 4 відповіді, одна з яких є правильною. За правильну відповідь на одне питання студент отримує 1 бал.

Загальне оцінювання результатів екзаменування

Оцінка атестаційного екзамену виставляється за національною та європейською шкалою за такою системою:

	За шкалою ЕСТS
	За шкалою університету
	За національною шкалою

	
	
	Екзамен

	А
	90 – 100 (відмінно)
	5 (відмінно)

	В
	85 – 89 (дуже добре)
	4 (добре)

	С
	75 – 84 (добре)
	

	D
	70 – 74 (задовільно)
	3 (задовільно)

	Е
	60 – 69 (достатньо)
	

	FХ/F
	35 – 59 /1 – 34 (незадовільно) 
	2 (незадовільно)


2.4 Підведення підсумків атестаційного екзамену
Результати складання атестаційного екзамену оцінюються за 100-бальною шкалою, шкалою ЄКТС і національною шкалою оцінювання («відмінно», «добре», «задовільно», «незадовільно»). При визначенні оцінки роботи приймається до уваги рівень теоретичної, наукової та практичної підготовки здобувачів вищої освіти. Рішення Екзаменаційної комісії про оцінку знань, виявлених при складанні екзаменів, приймається на закритому засіданні комісії відкритим голосуванням звичайною більшістю голосів членів комісії, які брали участь у її засіданні. При однаковій кількості голосів, голос голови комісії є вирішальним.

Повторне складання (перескладання) атестаційного екзамену з метою підвищення оцінки не дозволяється. Здобувачам вищої освіти, які позитивно склали атестаційний екзамен, рішенням Екзаменаційної комісії присуджується відповідний ступінь вищої освіти. Здобувачам вищої освіти, які з поважних (документально підтверджених) причин не з’явилися для проходження атестації, ректором Запорізького національного університету (ЗНУ) може бути змінена дата її проходження у межах терміну роботи Екзаменаційної комісії. У разі неможливості проходження атестації такі особи мають право поновитися (в межах ліцензованого обсягу за відповідною спеціальністю) на навчання в ЗНУ для проходження атестації під час наступного терміну роботи екзаменаційної комісії.

Результати атестаційного екзамену оголошуються студентам у день його проведення після оформлення протоколу Екзаменаційної комісії. При цьому дається загальна оцінка відповідей студентів, відзначаються найбільш яскраві з них, характеризується рівень фахової підготовки студентів. Протоколи засідання Екзаменаційної комісії, залікові книжки з проставленими в них оцінками підписуються головою і членами комісії.

Після закінчення роботи Екзаменаційної комісії її голова складає звіт. Ці звіти про роботу Екзаменаційної комісії подаються до навчально-методичного відділу ЗНУ у двотижневий термін після закінчення роботи Екзаменаційної комісії. Підсумки атестаційного екзамену обговорюються на засіданнях кафедри міжнародної економіки, природних ресурсів та економіки міжнародного туризму, вченої ради економічного факультету, вченої ради університету.
Ректорат, вчена рада економічного факультету, кафедра за підсумками атестаційного екзамену розробляють і здійснюють відповідні заходи, спрямовані на подальше удосконалення викладання дисциплін в університеті, підвищення якості підготовки фахівців.

2.5 Розгляд апеляцій

У випадку незгоди з оцінкою здобувач вищої освіти має право подати апеляцію. Апеляція подається на ім’я ректора Запорізького національного університету в день проведення атестаційного екзамену з обов’язковим письмовим повідомленням декана економічного факультету. 

У випадку надходження апеляції наказом ректора створюється комісія для розгляду апеляції. Комісія розглядає апеляції випускників із приводу порушення процедури проведення атестаційного екзамену, що могло негативно вплинути на підсумкову оцінку. Комісія не розглядає питання змісту й структури білетів (завдань).

Апеляція розглядається протягом трьох календарних днів із дня наступного за днем подання апеляції. 

У випадку встановлення комісією порушення процедури проведення атестації, яке вплинуло на результати оцінювання, комісія пропонує ректору ЗНУ скасувати відповідне рішення ЕК і провести повторне засідання ЕК в присутності представників комісії з розгляду апеляції.
3. МЕТОДИЧНІ ПОРАДИ СТУДЕНТУ З ПІДГОТОВКИ ВІДПОВІДЕЙ НА ПИТАННЯ ЕКЗАМЕНАЦІЙНОГО БІЛЕТА
3.1 Структура екзаменаційного білета атестаційного екзамену
Білет з атестаційного екзамену має таку структуру:

1. Перше питання – теоретичне, передбачає відповіді на питання з дисциплін «Мікроекономіка» та «Макроекономіка».
2. Друге питання – теоретичне, передбачає відповіді на питання з дисциплін «Міжнародна економіка»; «Міжнародна економічна діяльність України»; «Міжнародні валютно-фінансові та кредитні відносини»; «Міжнародний бізнес».
3. Третє питання – практичне, передбачає виконання студентами практичного  завдання з дисциплін «Мікроекономіка», «Макроекономіка», «Міжнародна економіка»; «Міжнародна економічна діяльність України»; «Міжнародні валютно-фінансові та кредитні відносини»; «Міжнародний бізнес».
4. Четверте питання – тестові завдання з дисциплін «Мікроекономіка», «Макроекономіка», «Міжнародна економіка»; «Міжнародна економічна діяльність України»; «Міжнародні валютно-фінансові та кредитні відносини»; «Міжнародний бізнес».

Зразок білета подано в додатку А, перелік питань до складання атестаційного екзамену – в додатку Б, перелік ситуаційних завдань – у додатку В, перелік тестових завдань – у додатку Г.

3.2 Методичні поради з підготовки відповідей 

З метою якісної підготовки до атестаційного екзамену доцільним буде виокремити специфічні особливості підготовки до кожної дисципліни.
3.2.1. Мікроекономіка
«Мікроекономіка» вивчає поведінку індивідуальних господарських суб’єктів в різних структурах. Центральними суб’єктами мікроекономічних досліджень є споживач і фірма. Об’єктом вивчення мікроекономіки є поведінка мікроекономічних суб’єктів, тобто процес розробки, прийняття і реалізації рішень відносно вибору і використання ресурсів з метою одержання якомога більшої вигоди.

Мікроекономіка дає змогу орієнтуватися в основних елементах ринкового механізму, ознайомитися із закономірностями попиту та пропозиції, зрозуміти особливості поведінки споживачів та виробників, знайти найбільш оптимальні підходи до розробки виробничих і комерційних стратегій фірм. Окрім відображення економічної реальності, мікроекономіка запроваджує ефективний інструментарій для прийняття оптимальних рішень окремими мікросистемами в умовах обмеженості ресурсів та альтернативності вибору з метою підвищення ефективності їх функціонування. Тому знання й навички в цій галузі необхідні кожному пересічному громадянинові, а також підприємцю, менеджеру будь-якого рівня, державному службовцеві, політичному діячеві.

Мікроекономіка тісно пов’язана з іншими важливими дисциплінами. Вона базується на знаннях політичної економії, вищої математики, статистики, соціології і ін. Мікроекономіка є теоретичною і методологічною базою при вивченні  таких дисциплін як економіка підприємства, маркетинг, загальний та операційний менеджмент, фінанси корпорацій і т. ін.

Підготовка до складання екзамену не повинна зводитися лише до механічного відновлення (або повторного оволодіння) певної кількості інформації з мікроекономіки. Головне завдання – це формування практичних навичок і вмінь використовувати теоретичні концепції для розв’язання реальних життєвих проблем, прийняття адекватних рішень.

При підготовці до екзамену слід звернути увагу на розуміння взаємозв’язків між розділами і темами курсу, особливості механізму використання економічних закономірностей на рівні підприємств, організацій і окремих суб’єктів. Допомогу в цьому плані можуть надати підручники,  навчальні посібники та методичні розробки з вивчення мікроекономіки, періодичні економічні видання, знання та навички, здобуті при вивченні прикладних економічних дисциплін.

3.2.2. Макроекономіка

«Макроекономіка» має на меті надати студентам теоретичні знання та найпростіші практичні навички з питань механізму функціонування економічної системи в умовах ринкових відносин. При цьому в центрі уваги перебувають причини та наслідки спільної діяльності всіх агентів національної економіки, що знаходить своє відображення через такі категорії, як валовий дохід, сукупні витрати, зайнятість та безробіття, інфляція, державний бюджет, платіжний баланс, валютний курс тощо.

При вивченні макроекономіки слід ураховувати логічну побудову даної дисципліни. З цієї точки зору всі її теми можна поділити на три блоки.

Перший блок охоплює дві перші теми, в яких розкривається сутність макроекономіки як науки. Тут основна увага студента має бути зосереджена на вивченні об’єкта й предмета дисципліни, історичних передумов становлення та розвитку макроекономічної науки й системи основних показників, нормативною базою яких є міжнародна система національних рахунків. При цьому слід пам’ятати, що об’єктом сучасної макроекономіки є змішана економічна система, в якій співіснують як приватна так і державна власність, а отже, економічний розвиток країни регулюється як ринковими, так і державними механізмами.

Другий блок охоплює наступні чотири теми, в яких аналізується механізм функціонування приватного сектора економіки, тобто механізму її ринкового саморегулювання. Розгляд цього механізму розпочинається з аналізу такого явища як макроекономічна нестабільність, що є найхарактернішим для ринкової економіки. З цією метою особливу увагу слід звернути на вивчення суті, структури та причини циклічних коливань в економіці, суті, видів і методів вимірювання безробіття і інфляції. Після вивчення основних індикаторів макроекономічної нестабільності слід перейти до з’ясування механізму ринкового самоврядування. Зміст цього механізму можна зрозуміти лише з допомогою методу сходження від абстрактного (простого) до конкретного (складного). На кожному етапі цього сходження застосовуються певні макроекономічні моделі,  які відтворюють залежність національного виробництва лише від якогось одного чинника ( інші вважаються такими, що не діють).

Спочатку в моделі «сукупний попит – сукупна пропозиція» єдиним чинником макроекономічної рівноваги є ринкові ціни. Далі до аналізу залучається інший чинник – сукупні витрати приватного сектору економіки (споживчі витрати, інвестиції, чистий експорт), а ціни вважаються незмінними. Нарешті до аналізу залучаються обидва чинники одночасно – як ціни, так і сукупні витрати.

В основу аналізу ринкового механізму саморегулювання економіки покладено кейнсіанську теорію. Тому особливу увагу слід зосередити на таких інструментах цієї теорії, як схильність до споживання та заощадження, заплановані та фактичні інвестиції, мультиплікатор витрат. Слід також врахувати  розбіжність між кейнсіанською та класичною теоріями. Згідно з кейнсіанською теорією вирішальний вплив на рівень виробництва справляє сукупний попит, а рівновага в економіці може забезпечуватися і в умовах неповної зайнятості. Це положення реалізується за допомогою моделі економічної рівноваги «витрати – випуск», «ін’єкції – вилучення», а також моделей рецесійного та інфляційного розриву. У класичній теорії вирішальна роль належить сукупній пропозиції, а рівновага в економіці одночасно  гарантує і повну зайнятість. Це положення істотно впливає на структуру графічної моделі сукупної пропозиції.

Третій блок охоплює п’ять заключних тем і присвячується механізму функціонування змішаної економіки, в якій крім приватного сектору  важливим суб’єктом макроекономічного регулювання є держава. Світова практика показує, що ринок не є ідеальною формою організації національного виробництва. Тому держава об’єктивно змушена втручатися в економічні процеси і виконувати певні економічні функції. Вивчення цих функцій дає змогу зрозуміти необхідність і роль державного регулювання економіки.

Методологічною основою державного регулювання економіки є кейнсіанська теорія. Проте поряд з нею в макроекономічній науці широке визнання дістали альтернативні теорії, які обстоюють ідею про  державне невтручання в економіку. Вивчення основних положень цих  теорій дасть змогу розширити уявлення про механізм макроекономічного регулювання та роль держави в цьому механізмі.

Регулююча роль держави в економіці розкривається засобами її  економічної політики. Тому усвідомити рушійні сили державного регулювання економіки – означає з’ясувати механізм економічної політики. З цією метою слід вивчити ті моделі, які в загальному вигляді відтворюють наслідки державного впливу на економіку за допомогою заходів фіскальної, грошово-кредитної, зовнішньоекономічної та соціальної політики.

Особливості макроекономіки як складової частини економічної теорії зумовлюють певні вимоги до відповідей на екзаменаційні запитання. 

По-перше, при розкритті основних положень макроекономічної теорії слід показати альтернативні підходи окремих теоретичних концепцій до розуміння причинно-наслідкових зв’язків в економіці, ролі ринку та держави в макроекономічних процесах.

По-друге, при розкритті механізму функціонування економіки потрібно враховувати, що головним інструментом макроекономічного аналізу є графічні моделі, які відтворюють початкові параметри економічної рівноваги та можливі їх зміни, спричинені певними зрушеннями в кон’юнктурі ринку й економічній політиці держави. При цьому головною рисою графічних моделей є окремі припущення, згідно  з якими серед усієї сукупності чинників, що впливають на предмет дослідження, змінним є один, а решта вважаються сталими.

По-третє, макроекономічний аналіз спирається не лише на логічне пояснення причинно-наслідкових зв’язків, а й на певні засоби їх вимірювання. Тому відповідь не може вважатися повною і достатньо глибокою без застосування математичних моделей. При їх використанні потрібно вживати відповідні абревіатури, що спираються на загально визначені макроекономічні терміни.

3.2.3. Міжнародна економіка

«Міжнародна економіка» ознайомлятьсяює здобувачів з основними питаннями сучасної міжнародної економіки. Ця наука має велике значення в підготовці висококваліфікованих фахівців-бакалаврів з економіки.
Мета навчальної дисципліни «Міжнародна економіка» полягає у: формуванні у студентів теоретичних знань, умінь та практичних навичок у галузі міжнародної економіки, форм, методів та механізмів реалізації міжнародних економічних відносин; з’ясуванні місця національних економік у системі світогосподарських зв’язків, розумінні сучасного світового економічного простору як глобалізованого економічного середовища, функціонування якого визначає тенденції суспільного розвитку. 

Завдання курсу: вивчення сутності міжнародної економічної системи та закономірностей її розвитку, методів аналізу політико-правового, економічного, соціально-культурного середовища та інфраструктури міжнародної економічної діяльності; набуття знань про регулювання міжнародних економічних відносин, міжнародну валютну систему, методологію міжнародних розрахунків, процеси міжнародної економічної інтеграції, набуття вмінь використовувати одержані знання у практичній зовнішньоекономічній діяльності.
Вивчаючи екзаменаційні питання з міжнародної економіки, доцільно пам’ятати, що ця наука має ряд шкіл і течій. Вона є синтезом, результатом творчого використання теоретичних здобутків усіх сучасних економічних шкіл і напрямків. Сутність питання має розкриватися з точки зору різних теоретичних концепцій. У такому разі студентові потрібно обґрунтувати своє розуміння проблеми.

Відповідаючи на запитання з міжнародної економіки, студент має дотримуватись певних вимог. Насамперед слід розкрити істотні риси певної категорії показати її місце в системі інших економічних категорій. Важливо при цьому навести аналіз існуючих економічних концепцій щодо сутності певної категорії чи явища. Неодмінно слід усвідомити багатогранність явища, що аналізується, навчитися виокремлювати ключові його сторони та специфіку їх реального прояву. Важливо також розкрити форми прояву чи функціонування даної категорії та механізм її реалізації (використання). За допомогою фактичного матеріалу доцільно показати економічну динаміку того чи іншого явища, його внутрішні рушійні сили, боротьбу протилежних сторін, способи розв’язання суперечностей. 
При розкритті питань дисципліни студент повинен продемонструвати знання щодо: сутності, структури, механізму функціонування та класифікації суб’єктів міжнародної економічної взаємодії; типів, показників та процесів міжнародного поділу праці, спеціалізації та кооперування; форм, методів і механізмів регулювання міжнародної економіки; процесів міграції робочої сили та руху капіталу; проблем функціонування світової валютної системи; напрямів міжнародного науково-технічного обміну.
При виконанні ситуаційних завдань необхідно вміти аналізувати стан сучасної системи світового господарства та місце України в ній; демонструвати розуміння механізму дії економічних законів міжнародної економіки; визначити проблеми й тенденції розвитку міжнародної економіки та міжнародних економічних відносин.
3.2.4. Міжнародна економічна діяльність України
«Міжнародна економічна діяльність України» (МЕДУ) є складовою підготовки фахівців з міжнародної економіки. Мета курсу полягає в тому, щоб сформувати у майбутніх фахівців систему знань про об’єктивні закономірності, реальні процеси та специфічні особливості міжнародної економічної діяльності України, а також практичних навичок щодо здійснення комерційних, інвестиційних та фінансових операцій у міжнародній сфері.

Завдання курсу спрямовані на вивчення теоретичних засад міжнародної економічної діяльності, ознайомлення з основними формами міжнародного торговельного та інвестиційного співробітництва в Україні, їх особливостями на сучасному етапі; поглиблення знань сутності та завдань регулювання міжнародної економічної діяльності України; розкриття механізму співробітництва в умовах розвитку сучасних інтеграційних процесів та участі в них України; набуття навичок здійснювати зовнішньоекономічні операції.

Підготовка до складання екзамену не повинна зводитися лише до механічного відновлення (або повторного оволодіння) певної кількості інформації з дисципліни. Головне завдання – це формування практичних навичок і вмінь: орієнтуватися в особливостях МЕДУ, її формах і методах; оцінювати переваги та недоліки використання принципів та інструментів регулювання МЕДУ; аналізувати товарну та галузеву структури зовнішньої торгівлі України з метою визначення галузевих і геополітичних пріоритетів її розвитку; оцінювати інвестиційний клімат в Україні; аналізувати показники і фактори міжнародної конкурентоспроможності  держави і національних підприємств; аналізувати стан, ефективність та перспективи участі України в інтеграційних процесах. Також студенти повинні знати основні форми міжнародного торговельно-інвестиційного та валютно-фінансового співробітництва України з країнами світу; закономірності економічних процесів національного рівня економіки та напрями геополітики України; сутність, завдання, принципи та інструменти регулювання міжнародної економічної діяльності на макро- та мікрорівнях; засади нормативно-правового регулювання й управління зовнішньоекономічними операціями на міжнародному рівні; механізм співробітництва в умовах розвитку сучасних інтеграційних процесів та участі в них України.

При підготовці до екзамену слід звернути увагу на розуміння взаємозв’язків між темами курсу, особливості міжнародної економічної діяльності в синтезі мікро- та макроекономічних, комерційних та регулятивних її аспектів в умовах України. 

3.2.5. Міжнародні валютно-фінансові та кредитні відносини
Курс «Міжнародні валютно-фінансові та кредитні відносини» є необхідною складовою частиною підготовки фахівців з міжнародної економіки. Міжнародні валютно-фінансові та кредитні відносини охоплюють такі елементи, як: міжнародні фінансові ринки, світова валютно-фінансова система, фінанси транснаціональних компаній, міжнародна банківська та страхова діяльність тощо. При цьому передбачається вивчення потоків фінансових ресурсів як на мікрорівні, так і на макрорівні. Міжнародні валютно-фінансові та кредитні відносини стали важливим інструментом впливу на розвиток різних форм міжнародних економічних відносин, що реалізується через розробку нових фінансових методів.
Метою вивчення дисципліни «Міжнародні валютно-фінансові та кредитні відносини» є формування системи знань у галузі міжнародних фінансів; вивчення механізмів та інструментарію прийняття рішень у валютній, кредитній та інвестиційній сферах на мікро- та макроекономічному рівнях.

Основними завданнями курсу є: вивчити сутність та елементи системи міжнародних фінансів, світового фінансового ринку та його сегментів; розглянути особливості використання основних міжнародних фінансових інструментів; вивчити інституційну базу міжнародного фінансового ринку; набути вміння проводити міжнародні розрахунки та аналізувати стан платіжного балансу; оцінити місце України на різних сегментах світового фінансового ринку.

Предметом курсу є міжнародні фінансові потоки, їх взаємозв’язок і регулювання; тенденції розвитку міжнародних валютно-фінансових відносин; закономірності функціонування світового фінансового ринку та його сегментів.
До атестаційного екзамену включено питання закономірностей функціонування світового фінансового ринку; розвитку процесів фінансової глобалізації; еволюції світової валютно-фінансової системи; особливостей розвитку та використання інструментів валютного, кредитного, фондового ринків, євроринку, ринку деривативів; складання та аналізу стану платіжного балансу; проведення міжнародних розрахунків; структури та функцій міжнародних фінансових інститутів; реалізації валютної політики; визначення місця України у світовій валютно-фінансовій системі.
При підготовці до екзамену слід звернути увагу на розуміння швидкого розвитку міжнародних фінансових ринків, появу нових видів фінансових інструментів та форм фінансових відносин між країнами, що вимагає глибокого осмислення теоретичних аспектів та практичних особливостей руху фінансових ресурсів світу. Крім того, варто акцентувати увагу на подальшій глобалізації фінансового ринку, що призводить до появи нових проблем у валютно-фінансовому секторі і створює необхідність пошуку нових ефективних шляхів їх подолання. 
3.2.6. Міжнародний бізнес
Курс «Міжнародний бізнес» має на меті сформувати у студентів знання про специфіку функціонування сучасного міжнародного бізнесу та особливості аналітичних підходів у вивченні зовнішньоекономічного середовища та формуванні стратегії поведінки підприємства на зарубіжних ринках. Дисципліна передбачає вивчення тем з англомовною складовою (обговорення теоретичних питань, кейсів, ситуаційних завдань) та опрацювання професійної англомовної літератури та аналітики. Курс сприяє розвитку таких «м’яких» навичок, як соціальні (швидкість адаптації, комунікація, робота в команді), і управлінські (управління часом, лідерство, рішення проблем, критичне мислення). 

Основні завдання курсу: розуміння сутності та особливостей міжнародного бізнесу; ідентифікація зовнішнього середовища міжнародного бізнесу; характеристика процесу управління соціальною відповідальністю в компаніях, що здійснюють господарські операції на міжнародному рівні; визначення основних стратегій міжнародних підприємств; оцінка ефективності функціонування міжнародних підприємств основних галузей бізнесу; визначення перспектив розвитку основних галузей міжнародного бізнесу. 

Предметом вивчення навчальної дисципліни є глобалізаційна специфіка організаційно-економічних відносин, що об’єднують сучасний міжнародний бізнес.
До атестаційного екзамену включено питання щодо сутності та форм міжнародного бізнесу, основних інструментів аналізу внутрішнього та міжнародного середовища компанії, особливостей правового, політичного, економічного, технологічного та соціо-культурного середовищ міжнародного бізнесу, сутності та завдань міжнародного стратегічного менеджменту, переваг та недоліків стратегій проникнення компанії на зарубіжні ринки, сутності міжнародного операційного менеджменту. 
Готуючись до екзаменаційних питань з «Міжнародного бізнесу», доцільно звернути увагу на етапи еволюції теорій міжнародного бізнесу, основні проблеми розвитку теоретичних концепцій його розвитку, концептуальні підходи до аналізу навколишнього середовища міжнародного бізнесу, основні проблеми, пов’язані з теоретичним обґрунтуванням зовнішньоекономічної стратегії України, фактори та основні напрямки глобалізації міжнародного бізнесу.

3.3 Приклади побудови відповідей на завдання білету
Наведемо конкретні приклади побудови відповідей на завдання білету.
Приклад відповіді на теоретичне питання з мікроекономіки.

При розгляді питання з мікроекономіки «Оптимум споживача та його графічна інтерпретація» слід виходити з того, що ціллю споживача є забезпечення максимуму корисності в межах свого бюджетного обмеження.

Рівновага (оптимум) споживача відповідає такій комбінації товарів, що купуються, яка максимізує корисність при даному бюджетному обмеженні            ( I=Px·X+Px·У).

У геометричній інтерпретації задачі споживчого вибору оптимальне рішення досягається у точці, де найвища з можливих кривих байдужості дотична до бюджетної лінії, що й означає найбільш високий з можливих рівнів добробуту (див. рис.1)
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Рисунок 1 – Рівновага споживача з ординалістських позицій

У цій точці (т. E) нахили кривої байдужості та бюджетної лінії збігаються, тому:
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Виходячи з того, що 
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, умова рівноваги може бути виражена таким чином:
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Це означає, що споживач у стані рівноваги розподіляє свій бюджет таким чином щоб остання грошова одиниця, витрачена на кожне благо, приносила таку ж  саму корисність.

Виведений еквімаржинальний принцип рівності зважених граничних корисностей є спільним для обох теоретичних підходів: кардиналістського та ординалістського.

Аналітично  умова рівноваги споживача (якщо вподобання  відповідають всім теоретичним припущенням) виводиться за допомогою методу множників Лагранжа через визначення максимуму функції корисності 
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Обчислюємо похідні за кожною змінною та прирівнюємо їх до 0.
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Поділивши перше рівняння на друге, отримаємо:


[image: image17.wmf]y

x

P

P

Y

U

X

U

=

¶

¶

¶

¶

        (4)

У лівій частині виразу (Y) – співвідношення граничних корисностей, що є аналітичним визначенням величини граничної норми заміни, у правій – співвідношення цін, що визначає нахил бюджетної лінії.

Таким чином, умовою досягнення максимуму корисності споживача – його рівноваги – є рівність:
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Шляхом підстановки отриманого результату до третього рівняння можна знайти оптимальний план споживання 
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Приклад відповіді на теоретичне питання з макроекономіки.

При розкритті питання з макроекономіки «Економічний цикл: сутність та фази циклу» слід виходити з того, що економічними циклами називаються періодичні коливання зростання виробництва. Їх ще називають циклами ділової активності, або кон’юнктурними циклами.  
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Рисунок 2 – Економічний цикл

Характеристика стадій (фаз) економічного циклу

I. Спад. Скорочення обсягів виробництва. Збільшення безробіття. Зменшення завантаженості виробничих потужностей. Падіння цін. Зниження сумарних доходів суспільства. Падіння попиту. Зниження реальної заробітної плати. Зниження прибутків, збільшення банкрутств. Підвищення ставки позичкового проценту.

II. Депресія. Застій в економіці. Обсяги виробництва досягають найменшого рівня. Припинення подальшого спаду виробництва. Низька заробітна плата, високий рівень безробіття. Припинення падіння цін.

III. Пожвавлення. Початок оздоровлення економіки. Зростання попиту на основний капітал. Зростання обсягів виробництва. Збільшення прибутків та заробітної плати. Створення нових робочих місць та скорочення безробіття. Розширення кредиту. Відновлення до кризового рівня економічного розвитку.

IV. Піднесення. Вихід економіки на рівень, який перевищує попередні рівні. Розширення виробництва, скорочення безробіття, збільшення завантаженості виробничих потужностей, збільшення доходів. Розширення інвестицій та споживчих витрат. Зростання сукупного попиту. Зростання цін. Розширення кредитів.
Загальна тривалість економічного циклу вимірюється часом (місяць, рік) між двома сусідніми вищими або двома сусідніми нижчими точками економічної активності.
За тривалістю економічні цикли поділяються на:

· короткі (малі) – коливання ділової активності 3-4 роки. Вони пов’язані з відновленням рівноваги на споживчому ринку;
· середні (бізнесові) – коливання ділової активності 8-11 років. Пов’язані зі зміною попиту на засоби виробництва;
· великі (довгі хвилі) – коливання ділової активності 40-60 років. Пов’язані з необхідністю нагромадження ресурсів для реалізації глибоких технологічних змін.
Причини економічних циклів:
Теорія недоспоживання (К. Маркс, Дж. Гобсон): Причиною циклічного розвитку економіки є недостатнє споживання, викликане недоліками розподілу.

Грошово-кредитна теорія (Р. Хоутрі, А. Ган): Пояснює циклічність діяльністю емісійних банків, які змінюють облікову ставку, що призводить до скорочення грошової маси.

Інноваційна теорія циклів (Йозеф Шумпетер): Наявність циклічних коливань пояснюється результатом нововведень (інновацій), які вимагають збільшення інвестицій, останні спричиняють піднесення економіки.

Теорія надмірного інвестування (Людвіг Мізес, Фрідрік Хайєк): Причиною спадів є надмірне інвестування, що порушує відповідність пропозиції засобів виробництва і предметів споживання.

Матеріальною основою:
– малих циклів є процеси, що відбуваються в сфері грошових відносин;
– періодичності середніх циклів є необхідність оновлення основного капіталу;
– великого циклу є зміна базових технологій і поколінь машин, оновлення об’єктів інфраструктури.

Приклад відповіді на теоретичне питання з міжнародної економіки.
При розгляді питання з міжнародної економіки «Нетарифні методи регулювання міжнародної торгівлі» слід виходити з того, що нетарифне регулювання – є впровадженням державою обмежувальних заборонних засобів, що перешкоджають неконтрольованому проникненню імпортних товарів на внутрішній ринок країни, з метою захисту інтересів вітчизняного виробника. До заходів нетарифного регулювання відноситься:
· пряме обмеження – спрямоване на захист інтересів національної економіки за допомогою ліцензування і квотування;
· запровадження митних чи адміністративних зобов’язань (імпортні податки і депозити, сертифікація);
· заходи, спрямовані на стимулювання експорту та національного виробництва;
· валютне обмеження і валютний контроль.
Варто вказати, що заходи безпосереднього обмеження імпорту та експорту є найвпливовішою групою. Не неї входить більше половини усіх нетарифних методів регулювання. Найпоширеніші серед них: квоти та ліцензії; «добровільні» обмеження експорту; встановлення мінімальних імпортних цін; імпортні податки; імпортні депозити, демпінг тощо.

Встановлення режиму квотування та ліцензування належить до компетенції Кабінету міністрів України.
Ліцензування – це видача дозволів на здійснення експортно-імпортних та транзитних операцій у тих випадках, коли відповідні вільні операції не допускаються. Ліцензії, які використовуються в Україні, поділяються на такі категорії: генеральні, разові, відкриті та експортно-імпортні.

Квотування – це обмеження у кількісному або вартісному вираженні обсягу продукції, що дозволена до ввозу в країну (імпортна квота) або вивезення з країни (експортна квота) за певний період часу. Тобто за квотою закріплюється роль, подібна протекціоністському миту. Вона має сприяти зниженню конкуренції на внутрішньому ринку.
До другої групи нетарифного обмеження входять заходи адміністративного характеру і технічні процедури. Часто їх розглядають як методи прихованого протекціонізму. До даної групи відносяться умови проведення митних процедур, вимоги до упаковки та маркування, визначення технічних стандартів та санітарних норм, екологічні вимоги та ін. Заходи адміністративного характеру полягають у правилах проведення експортно-імпортних операцій. Підгрунттям технічних бар’єрів є побудова національних адміністративних, технічних норм і правил таким чином, щоб створювати перешкоди для ввезення іноземних товарів. Тобто їх завданням є дискримінація імпортних товарів у порівнянні з вітчизняними. Технічними бар’єрами вважається встановлення специфічних вимог щодо норм безпеки, санітарних обмежень, стандартів якості, упаковки та маркування.

Третя група нетарифного регулювання формується із заходів, спрямованих на стимулювання експорту та національного виробництва. Провідна роль належить експортним субсидіям, під якими розуміють пільги фінансового характеру, що надаються державою фірмам-експортерам для розширення вивозу товарів за кордон. Такі субсидії створюють можливості для експортерів продавати товар на зовнішніх ринках за цінами нижчими, ніж на внутрішньому. Експортні субсидії бувають прямі, коли дотації виробникам виплачують при їх виході на зовнішні ринки, та непрямі, через пільгове оподаткування, кредитування, страхування.

До четвертої групи заходів нетарифного регулювання відносять інструменти макроекономічного регулювання, що прямо не впливають на міжнародну торгівлю, зокрема, правила ввозу та вивозу капіталу, валютні обмеження, податкова політика, заходи організаційно-інформаційного забезпечення розвитку зовнішньоекономічних відносин тощо. Вказані заходи впливу використовуються органами державної влади і не мають зв’язку із міжнародними зобов’язаннями держави. Експерти пов’язують поширення заходів нетарифного регулювання через те, що вони не викликають негайного підвищення цін товарів, а тому, не є додатковим податковим тягарем для споживачів. Також нетарифні методи надають можливість адекватно захистити національний ринок з урахуванням конкретної ситуації, що склалась на світових ринках.

Приклад відповіді на теоретичне питання з дисципліни «Міжнародна економічна діяльність України».
При розкритті питання з дисципліни «Міжнародна економічна діяльність України» «Україна в міжнародних міграційних процесах» слід виходити з того, що міжнародна міграція робочої сили – це постійне або тимчасове переміщення працездатного населення з одних країн до інших, що викликається як економічними, так і неекономічними причинами. Економічні причини пов’язані з відмінностями, що існують між країнами щодо рівнів життя, заробітної плати, можливості знайти роботу (зокрема за певним фахом). Неекономічні пов’язані з подіями, які сприймаються економістами як певна даність, природа якої не описується суто професійними методиками. Такими факторами можуть бути стихійні лиха, війни, екологічний стан, примусове висилання людей.

До сфери міжнародної економічної діяльності належить міждержавна міграція, яка включає два взаємопов’язані процеси:

– еміграція – це виїзд працездатного населення з території країни за її межі;

– імміграція – це в’їзд працездатного населення на територію країни з-за її меж.

Також існує такий процес як рееміграція – повернення робочої сили в країну еміграції (на батьківщину).

За своєю природою, змістом, причинами міграційні процеси неоднорідні, тому структура міграційного обороту досить розгалужена і залежить від різних критеріїв (рис. 3). 
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Рисунок 3 – Види міжнародної міграції робочої сили

Зростання відкритості українського суспільства неминуче приводить до дедалі більшого втягнення України в міжнародний обмін робочою силою. Сучасні міграційні процеси в Україні сформувалися під впливом соціально-економічного розвитку та геополітичних трансформацій останніх десятиліть. Негативні тенденції економічного розвитку України зумовили формування та розвиток масштабних потоків зовнішньої трудової міграції. Переважно громадяни України працюють в країнах ЄС (головним чином в Польщі, Чехії та Італії), а також Росії. За оцінками експертів, за кордоном сьогодні працює від 1 до 3 млн українських громадян. Збільшилася частка українських громадян, які працюють за кордоном не маючи офіційного правового статусу, наслідком чого є порушення їхніх прав і свобод.

Головними чинниками масової еміграції є: 

· велика різниця в умовах життя і рівні заробітної плати в Україні й країнах Заходу;

· відсутність перспектив професійного зростання для багатьох здібних людей;

· економічна нестабільність у країні й невизначеність шляхів виходу з неї;

· відсутність безпеки громадян.

На жаль, Україна не зможе уникнути не тільки виїзду простої робочої сили, а й «відпливу умів», причому в багатьох випадках безповоротного. Економічні й професійні мотиви «відпливу умів» полягають у незадоволенні спеціалістів не тільки матеріальним станом, а й своїм статусом у суспільстві, низьким соціальним престижем, неможливістю сповна реалізувати творчі можливості.

Міграція – це двосторонній процес. Експортуючи власну робочу силу, Україна неминуче імпортуватиме іноземну робочу силу. Впровадження у виробництво закордонних технологій, освоєння «ноу-хау», створення СП, їх участь у приватизації спричинять приплив із-за кордону бізнесменів, менеджерів, комерсантів та інших фахівців. Проте, сьогодні Україна залишається майже не привабливою для іммігрантів, продовжує відігравати в міжнародному обміні населенням роль країни-донора.
Приклад відповіді на теоретичне питання з дисципліни «Міжнародний бізнес».

При розкритті питання «Сутність міжнародного операційного менеджменту. Виробничий менеджмент» слід виходити з того, що операційний менеджмент – це сукупність дій, які здійснюються організацією для перетворення різних видів вхідних ресурсів (матеріалів, робочої сили і т. д.) у готові товари та послуги. Під міжнародним операційним менеджментом розуміються пов’язані з цими перетвореннями дії міжнародної фірми.

Операційний менеджмент тісно пов’язаний з якістю, продуктивністю та інформаційними технологіями. Від системи операційного менеджменту фірми багато в чому залежить, як вхідні ресурси перетворюються в товари та послуги. Належним чином розроблені операційні системи і процедури значною мірою визначають якість товару і рівень продуктивності. Наприклад, компанія «Benetton» завдяки надзвичайно ефективному і продуктивному операційному процесу вичавлює з своїх розподілених центрів максимум продуктивності. І навпаки, непродумані операційні системи є однією з головних причин низької якості і невисокої продуктивності. Вони сприяють зростанню неефективності та можуть різними способами призводити до збільшення витрат і зниження прибутковості.
Центральна роль операційного менеджменту полягає в створенні потенціалу для збільшення цінності фірми. Іншими словами, операційний менеджмент є видом діяльності, що створює додану вартість, а також його діяльність спрямована на створення нової або збільшення існуючої цінності вхідних ресурсів так, що це безпосередньо впливає на результати роботи фірми.

Міжнародний операційний менеджмент повинен вибудовуватися в повній відповідності зі стратегією бізнесу фірми. І дійсно, бізнес-стратегія, задана топ-менеджерами корпоративного і регіонального рівнів, впливає на всі аспекти планування і здійснення заходів операційного менеджменту, таких як стратегії управління ланцюжком поставок, рішення про розміщення, планування приміщень і логістику. Якщо компанія переслідує стратегію диференціації, функція операційного менеджменту повинна забезпечувати створення товарів чи послуг, чітко відмінних від товарів або послуг конкурентів. І навпаки, якщо фірма переслідує стратегію лідерства у витратах, функція операційного менеджменту повинна забезпечувати зниження витрат на випуск товарів і надання послуг до абсолютного мінімуму, щоб фірма могла знижувати ціни і при цьому отримувати прийнятний прибуток. У цьому випадку центральну роль відіграють питання витрат і ціни, а якість може бути менш критичною. Як результат, така фірма може віддати перевагу розміщенню своїх виробничих потужносте підприємства в місцях з особливо дешевою робочою силою. 
Наступний фактор, що впливає на прийняті фірмою рішення, стосується ступеня стандартизації або адаптації її виробничих процесів і технологій. З одного боку, якщо на кожному обслуговуваному ринку фірма застосовує стандартизовані процеси і технології виробництва, тоді її операційні системи можуть бути (і найімовірніше, будуть) глобально інтегрованими. Такі, фірми можуть прийняти єдиний, глобальний дизайн продукту, щоб спростити реалізацію глобальної ефективності своєї діяльності. З іншого боку, якщо на кожному ринку, де діє фірма, вона застосовує унікальну систему роботи, подібна глобальна інтеграція не тільки не потрібна, але і, скоріше всього, неможлива. Часто такі фірми використовують глобальну географічну структуру, щоб забезпечити сприйнятливість своїх операційних менеджерів до місцевих умов.

Наприклад, «Toyota» застосовує стратегію стандартизованого операційного менеджменту в тому сенсі, що вона у всьому світі випускає одні й ті ж автомобілі з використанням одних і тих же виробничих процесів. Це забезпечує обмін технологіями між заводами компанії, а також вільний розподіл комплектуючих частин між складальними підприємствами, які знаходяться в різних країнах. «Nestle», навпаки, підлаштовує свій асортимент товарів, а також їх інгредієнти і упаковку під конкретні ринки. Це не виключає деякий обмін технологіями, але в цілому кожне підприємство «Nestle» працює як самодостатній підрозділ.

Зазвичай операційним менеджерам доводиться вирішувати важливі та складні проблеми в трьох сферах.

1. Ресурси: менеджери повинні вирішувати, де і як купувати ресурси, необхідні фірмі для виробництва продукції. Ключові рішення тут пов’язані з управлінням ланцюжка поставок і вертикальною інтеграцією.

2. Розміщення: менеджери повинні вирішувати, де будувати адміністративні будівлі, торгові офіси та заводи, яким має бути їх планування і т. д.

3. Логістика: менеджери повинні вибирати способи транспортування і методи управління запасами.

Незважаючи на те, що між виробництвом товарів і наданням послуг для міжнародних ринків існує деяка схожість, між тим і іншим є і фундаментальні відмінності. Ті рішення, процеси та аспекти операційного менеджменту, які пов’язані зі створенням матеріальних товарів, називаються виробничим менеджментом (управлінням виробництвом), а ті, що пов’язані з наданням нематеріальних послуг, називаються операційним менеджментом послуг.

Більшість виробників застосовують безліч складних методів ефективного виготовлення високоякісних товарів. Три важливі складові міжнародного операційного менеджменту: управління міжнародного ланцюжка поставок, розміщення міжнародних підприємств та міжнародна логістика.
Приклад відповіді на теоретичне питання з дисципліни «Міжнародні валютно-фінансові та кредитні відносини».

При розкритті питання «Міжнародні розрахунки, їхні види, форми, особливості застосування. Організація міжнародних розрахунків» слід виходити з того, сучасна світова економіка характеризується значною інтегрованістю. У зв’язку з цим стає поширеною співпраця між суб’єктами підприємництва, розташованими у різних країнах. Одним з основних моментів у здійсненні зовнішньоекономічних договорів є взаєморозрахунки між сторонами – резидентами різних країн, які через їх специфіку прийнято називати міжнародними розрахунками.

Економічний зміст міжнародних розрахунків полягає в тому, що вони є органічною складовою сфери міжнародного обміну і конкретно проявляються у відносинах юридичних і фізичних осіб різних країн з приводу грошового відшкодування вартості, отриманих товарів та послуг. На практиці основні суб’єкти міжнародних розрахунків вступають у певні відносини, пов’язані із рухом товарно-розпорядчих документів і операційним оформленням платежів.

Суб’єктами міжнародних розрахунків є експортери, імпортери і банки, які вступають у відносини, пов’язані з рухом товаророзпорядчих документів та операційним оформленням платежів. Провідну роль у міжнародних розрахунках відіграють великі банки.

У сучасній міжнародній економіці діє розгалужена система способів, форм і засобів платежів, що і формують цілісний, гнучкий і ефективний механізм розрахунків.
Способи платежів різняться залежно від співвідношення у часі моменту оплати товару та його реальної поставки. Платежі можуть здійснюватися як:

· готівковий платіж здійснюється до або після передання експортером товаророзпорядчих документів імпортерові (з урахуванням технічного періоду обробки платіжної документації бухгалтерськими підрозділами й банківськими установами);
· авансовий платіж – це оплата імпортером за контрактними зобов’язаннями до моменту передання йому товаророзпорядчих документів і самого товару;
· платіж у кредит передбачає первісну поставку товарів фірмою-експортером відповідно до тих або інших комерційних інтересів із наступним виконанням фінансових зобов’язань фірмою-імпортером. 
Засоби платежів – це платіжні інструменти, гроші, які опосередковуються конкретними валютами. У зв’язку з цим виділяються поняття «валюта контракту» та «валюта платежу». Валюта контракту – це валюта, в якій установлюється ціна товару в міжнародному контракті. Валюта платежу – це валюта, в якій, за згодою контрагентів, здійснюється фактична оплата товару.

Форми розрахунків різняться за характером передання грошових засобів покупцем продавцеві.

Банківський переказ – це просте доручення комерційного банку банку-кореспонденту виплатити певну суму грошей на вимогу та за рахунок особи, яка здійснює переказ, іноземному отримувачеві (бенефіціару). Але перед цією економічною акцією імпортер подає до банку, в якому в нього відкрито рахунок, платіжне доручення.

Вексельні розрахунки є одним з найбільш поширених кредитно-платіжних інструментів, які використовуються при здійсненні експортно-імпортних операцій. Вексель виконує функції, які є аналогічні грошовим. При цьому застосування векселів дає змогу імпортерам відстрочувати платежі, а експортерам – обліковувати векселі, за якими ще не настав термін платежів.

Акредитив як форма розрахунків пов’язаний із залученням як активного учасника розрахунків банківських установ. Сутністю акредитивної форми розрахунків є дії банку за дорученням клієнта щодо здійснення платежів третій особі або надання доручення іншому банкові для проведення відповідних дій для отримання обумовлених документів та відповідно до погоджених умов. 
Інкасо є банківською розрахунковою операцією, за якої на доручення клієнта та відповідно до розрахункової документації його банк отримує грошові кошти від імпортера; або інший, пов’язаний з імпортером уповноважений банк за відвантажені імпортерові товари або отримані ним послуги та зараховує їх на рахунок свого клієнта.

Розрахунки за відкритим рахунком – це періодичні платежі імпортера експортерові, які здійснюються за стабільних, повторюваних поставок товарів на умовах його наступної оплати та зарахування заборгованості на рахунок імпортера.

Правильний вибір форм розрахунків дає змогу контрагентам зменшувати витрати та ризики невиконання протилежною стороною своїх зобов’язань за контрактом.
Приклади розв’язання задач.
Задача 1.

Величина експорту країни складає 4,5 % від показника ВВП, імпорту – 5 млрд дол., ВВП – 100 млрд дол. Знайти й прокоментувати величини: 1) сальдо торговельного балансу (чистого експорту); 2) зовнішньоторговельного обороту країни; 3) експортної квоти; 4) імпортної квоти; 5) зовнішньоторговельної квоти країни. 

Розв’язок задачі: 

1) величина експорту дорівнює 4,5% від 100 млрд дол, тобто 4,5 млрд дол. ⇒ величина сальдо торговельного балансу (чистого експорту) =
= експорт-імпорт = 4,5-5 = – 0,5 млрд дол. (від’ємне);

2) величина зовнішньоторговельного обороту країни = експорт + імпорт = = 4,5+5= 9,5 млрд дол.;

3) експортна квота Ке = експорт/ ВВП =4,5 /100=0,045, або 4,5%, що закладене в умові задачі;

4) імпортна квота Кі = імпорт /ВВП=5/100=0,05, або 5%;

5) зовнішньоторговельна квота Кзт= Ке + Кі = 0,095, або 9,5%.

Відповідь: сальдо торговельного балансу – 0,5 млрд дол; зовнішньоторговельний оборот 9,5 млрд дол.; експортна квота 4,5%, імпортна квота 5%; зовнішньоторговельна квота 9,5%.

Задача 2.

На митну територію України імпортується підакцизний товар в кількості 250 кг. Загальна митна вартість товару – 10000 грн. В ході митного оформлення сплачені: плата за митне оформлення (розмір – 30 дол. США); мито (ставка – 5%); акцизний збір (ставка – 20 дол. США за 1000 кг);  ПДВ (ставка – 20%). Курс НБУ – 40 грн/ дол. США. Розрахуйте митні платежі.
Розв’язок задачі: 

	Вид платежу
	Основа нарахування
	Ставка
	Сума 

	плата за митне оформлення
	
	
	30*40 =1200 грн

	мито
	10000 грн
	5%
	10000*0,05=500 грн

	акцизний збір
	250 кг
	20 дол. США за 1000 кг
	250*20/1000*40=200 грн

	ПДВ
	10000+500+200=10700 грн
	20%
	10700*0,2=2140 грн


Відповідь: плата за митне оформлення 1200 грн, мито 500 грн, акцизний збір 200 грн, ПДВ 2140 грн.
Задача 3.

За наведеними даними скласти платіжний баланс умовної країни N, класифікуючи кожну з операцій як кредит або дебет.

	Операція
	Обсяг (млн гр. од.)

	Експорт нафти

Імпорт зерна

Експорт зброї

Доходи від туризму іноземців в країну У

Грошові перекази іноземцям із країни У

Придбання акцій приватних корпорацій Франції

Придбання золота у іноземних громадян
	6

5

2

6

2

6

1


Розв’язок задачі: 

	Кредит
	Дебет

	Експорт нафти

Експорт зброї

Доходи від туризму іноземців 

в країну У
	6

2

6
	Імпорт зерна

Грошові перекази іноземцям

Придбання акцій

Придбання золота
	5

2

6

1


Задача 4. Гіпотетична економіка характеризується такими параметрами: внутрішнє споживання – 800 од., внутрішні інвестиції – 100 од., урядові видатки – 50 од., чистий експорт – 30 од., зовнішньоторговельний обіг країни – 255 од. Чи є економіка країна відкритою? Чи є вона залежною від зовнішньої торгівлі?

Розв’язок задачі: 

ВВП = C + G + I + Xn

ВВП = 800+100+50+30 = 980 од.

Xn = E – I = 30; E = I + 30;

ЗТО = Е+І = 255; Е = 255-І

І+30 = 255-І;

2І = 225;

І = 112.5

Е = 255-112,5 = 142,5

Ке = Е / ВВП *100%

Ке = 142,5 / 980 *100% = 14,5% (економіка є відкритою)

Кзто = (1/2 * ЗТО) / ВВП *100%

Кзто = 0,5*255 /980 *100% = 13,01% (економіка є незалежною)

Відповідь: згідно показників зовнішньої торгівлі, економіка є відкритою та незалежною від зовнішньої торгівлі.

Задача 5.

Вітчизняне підприємство уклало з іноземною фірмою контракт на переробку сировини. Визначити ефект від толлінгу за таких умов: виробничі витрати, пов’язані з переробкою сировини (електроенергія – 100 000 грн; енергоносії – 70 000 грн; заробітна плата з відрахуваннями – 200 000 грн; інші змінні витрати – 50 000 грн; постійні витрати – 100 000 грн); комерційні витрати – 200 000 грн; кількість готового продукту, що залишається як плата за переробку, – 100 т; ціна готового продукту – 80 дол. США/ т; курс валюти – 40 грн/дол. США; витрати, пов’язані з реалізацією готового продукту, – 20 000 грн.

Розв’язок задачі: 

Е = 100*80*40-(100000+70000+200000+50000+100000)-200000-20000=320000- 300000=20000 грн.

Відповідь: Оскільки 20000>0, операцію толлінгу можна вважати економічно доцільною для фірми-переробника.

Задача 6.

Модель економіки має такі показники: ВВП становить 6000 (гр. од.); споживчі витрати – 3500; державні закупівлі – 1050; експорт – 240; чистий експорт – 100; дивіденди – 20; сума амортизації – 200; непрямі податки – 800 (гр. од.).
Розрахуйте:

1) Обсяг валових приватних інвестицій

2) обсяг імпорту

3) ЧВП.

Розв’язок задачі: 

1) І = ВВП – С – G – NX = 6000 – 3500 – 1050 – 100 = 1350 грн.

2) обсяг імпорту = експорт – чистий експорт = 240 – 100 = 140 грн.

3) ЧВП = ВВП – А = 6000 – 200 = 5800 грн.

Відповідь:  І  = 1350 грн; обсяг імпорту =  140 грн;  ЧВП = 5800 грн.

Задача 7. Використовуючи методику розрахунку показників системи національних рахунків, знайти величину непрямих податків і валовий національний продукт, якщо відомо (в млн дол.): національний дохід – 155; амортизація основного капіталу – 32; чистий внутрішній продукт – 174; чистий факторний дохід – 120; торгівельне сальдо – 38.

Розв’язок задачі: 

Непрямі податки: Нп = ЧВП- НД= 174-155=19 (млн дол.) 

Валовий внутрішній продукт: ВВП =ЧВП + Ам= 174+32=206 (млн дол.) Валовий національний продукт: ВНП=ВВП + ДЧ.Ф=206+120=326 (млн дол.).

Відповідь: Непрямі податки – 19 млн дол. Валовий національний продукт – 326 млн дол.

Задача 8.

Розглядаються два варіанти експорту продукції (див. таблицю). Розрахуйте розмір ефекту та оберіть більш прибутковий варіант.

	Назва показника
	Варіант 1
	Варіант 2

	Ціна одиниці продукції (з урахуванням сплаченого мита)
	25 євро
	65 дол. США

	Виробнича собівартість одиниці продукції
	200 грн
	200 грн

	Курс валюти
	45 грн/євро
	40 грн/дол. США

	Обсяг реалізації
	10 000 шт.
	8 000 шт.

	Витрати на транспортування
	100 000 грн
	200000 грн

	Ставка ввізного мита
	22 %
	20 %


Розв’язок задачі: 

Варіант 1:

Витрати = (200*10 000 + 10 000)*1,22 = 2 452 200 грн.
Доходи = 25*45*10 000 = 11 250 000 грн.

Ефект = 11 250 000 –  2 452 200 = 8797800 грн.

Варіант 2:

Витрати = (200*8000 + 200000)*1,2 = 2160000 грн.
Доходи = 35*40*8000 = 11 200 000 грн.

Ефект = 11200000 – 2160000 = 9040000 грн.

Відповідь: варіант 2 є більш прибутковим, отже слід обрати його при експорті продукції.

Задача 9.

Економіка країни описана такими даними: C=20+0,8(Y-Т+Tr), I=60; Tr = 10; G=30; Т=40, де C- функція споживання; Y –  дохід (ВВП);  Т – податки;  Tr – трансферти;  I – інвестиції;  G – державні витрати.

Визначте: рівноважний рівень доходу; величину  мультиплікатора державних витрат;

Розв’язок задачі: 

Для розрахунку рівноважного рівня доходу підставимо числові значення C, I, Т, Tr, і G в основну макроекономічну тотожність й обчислимо його щодо Y.

Y= C+ I+ G
Y=20+0,8(Y-40+10) +60+30

Y-0,8 Y=20-32+8+60+30

0,2 Y=86

Y = 430.

Для визначення мультиплікатора податків використаємо формулу:
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Відповідь: Y = 430; 
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Приклад відповідей на тести 

Відповідаючи на тести необхідно вибрати одну правильну відповідь. Наприклад:
1. Суб’єкти міжнародної економічної діяльності визначено в Законі України: 

А) «Про міжнародну економічну діяльність»;

Б) «Про підприємницьку діяльність»;  

В) «Про зовнішньоекономічну діяльність»;

Г) «Про митну справу в Україні».

Правильна відповідь: В) «Про зовнішньоекономічну діяльність».
2. Що є правовою підставою діяльності торговельних контрагентів:

А) національне законодавство;

Б) міжнародне  законодавство;

В) національне та міжнародне законодавство;

Г) немає вірної відповіді.
Правильна відповідь: В) національне та міжнародне законодавство.

3. Документ, згідно з яким довіритель (принципал) доручає довіреній особі (агенту) за відповідну винагороду здійснювати від імені принципала та за його рахунок певні дії, зокрема купівлю майна, проведення платежів тощо – це:

А) договір-комісії;

Б) договір-доручення;

В) договір-посередництво;

Г) договір-довірительство.
Правильна відповідь: Б) договір-доручення.

4. Сукупність спеціалізованих умов, які визначають обов’язки контрагентів стосовно поставки товару і встановлюють момент переходу ризиків від однієї сторони до іншої, а також конкретний строк поставки товару або окремих його партій – це:

А) Міжнародне законодавство;

Б) Принципи Інституту з уніфікації міжнародного приватного права (УНІДРУА);
В) положення lex mercatoria;
Г) ІНКОТЕРМС.
Правильна відповідь: Г) ІНКОТЕРМС. 

5. Прості агенти-посередники…:
А) відповідно до агентської угоди мають «чергове» право на реалізацію продукції/ послуг виробника;
Б) мають найбільші, виключні  права на збут товарів принципала певної номенклатури на повному ринку та протягом обумовленого періоду;
В) не підписують основних контрактів та виконують лише представницькі функції;
Г) отримують право здійснювати збут продукції певного постачальника на обумовленій території за відповідну винагороду.

Правильна відповідь: Г) отримують право здійснювати збут продукції певного постачальника на обумовленій території за відповідну винагороду.

6. Міжнародний контракт – це:

А) домовленість про комерційний обмін товарами;

Б) домовленість про комерційний обмін послугами;

В) домовленість про комерційний обмін цінностями;

Г) домовленість про комерційний обмін документами.
Правильна відповідь: В) домовленість про комерційний обмін цінностями.

7. Залежно від моменту остаточного визначення ціни поділяють на:
А) світові ціни, ціни ринку, ціни з наступною фіксацією;

Б) тверді ціни, рухомі ціни, ціни з наступною фіксацією;

В) тверді ціни, рухомі ціни, світові ціни, ціни ринку.

Г) світові ціни, ціни ринку, рухомі ціни.

Правильна відповідь: Б) тверді ціни, рухомі ціни, ціни з наступною фіксацією.

8. Правила Інкотермс затверджує:

А) Міжнародна торгівельна палата;

Б) Світова організація торгівлі;

В) Регіональні торгівельні організації;

Г) Державний митний комітет.

Правильна відповідь: А) Міжнародна торгівельна палата.
9. Основними загрозами економічній безпеці України в інституційній сфері є:
А) суперечливість чинного законодавства та правова неврегульованість широкого кола питань економічного розвитку;

Б) занижена вартість робочої сили;

В) низький рівень капіталізації українських банків;

Г) тінізація та корумпованість української економіки.
Правильна відповідь: А) суперечливість чинного законодавства та правова неврегульованість широкого кола питань економічного розвитку.

10. Сьогодні відбувається постійне збільшення частки товарів, які є носіями:

А) виробничих потужностей;

Б) інформаційних технологій;

В) воєнної промисловості;

Г) хімічних продуктів.
Правильна відповідь: Б) інформаційних технологій.
11. На основі кривої «ціна-споживання» можна побудувати криву:
А) попиту;                                   

Б)
пропозиції;
В)
граничної корисності;          

Г)
загальної корисності.

Правильна відповідь: А) попиту.

12.
Гранична норма заміни одного товару іншим:
А)
визначає, від скількох одиниць одного товару споживач повинен відмовитись, щоб одержати додаткову одиницю іншого, без зміни рівня сукупної корисності;
Б)
вимірює пропорції заміни одного товару іншим;
В)
показує абсолютну величину кута нахилу кривої байдужості в точці на кривій;
Г)
всі відповіді правильні.
Правильна відповідь: А) визначає, від скількох одиниць одного товару споживач повинен відмовитись, щоб одержати додаткову одиницю іншого, без зміни рівня сукупної корисності.
13.
Крива «дохід-споживання»:
А)
сполучає всі точки рівноваги споживача, пов’язані зі зміною ціни одного з благ;
Б)
показує співвідношення між доходом споживача і кількістю товару, що купується, за інших рівних умов;
В)
сполучає всі точки рівноваги споживача, пов’язані з різними рівнями доходу;
Г)
правильні відповіді (Б) і (В).

Правильна відповідь: Г)
правильні відповіді (Б) і (В).
14.
Графічно середні змінні витрати представляють собою відстань по вертикалі між кривими:
А)
АТС і АFС;

Б)
АVС і АFС;

В) АТС і АVС; 

Г) АТС і МС.

Правильна відповідь: А)
АТС і АFС.
15. Закон попиту передбачає, що:
А)
перевищення пропозиції над попитом викликає зниження ціни;
Б)
якщо доходи споживачів збільшуються, то вони купують більше товарів;
В)
крива попиту має позитивний нахил;
Г)
коли ціна товару знижується, то обсяг покупок збільшується.

Правильна відповідь: Г)
коли ціна товару знижується, то обсяг покупок збільшується.

16. Державні трансфертні платежі:

А) виплати уряду домогосподарствам, які не обумовлені участю у процесі виробництва;

Б) видатки уряду на наймання в державний сектор працівників;

В) правильні відповіді А і Б;

Г) немає правильної відповіді.

Правильна відповідь: А) виплати уряду домогосподарствам, які не обумовлені участю у процесі виробництва;

17. До соціальних наслідків безробіття можна віднести:
А) збільшення податків;
Б) скорочення сукупного попиту;
В) зниження життєвого рівня безробітних;
Г) всі вище перераховані відповіді.

Правильна відповідь: В) зниження життєвого рівня безробітних;
18. Закон Оукена відображає:

А) взаємозалежність між ринком благ і ринком праці;

Б)  існування залежності між щорічним зростанням зарплати та відсотком безробіттям;
В) зв’язок між змінами інвестицій та змінами величини прибутку.

Правильна відповідь: А) взаємозалежність між ринком благ і ринком праці;
19. Рівень безробіття визначається:

А) відношенням числа безробітних до чисельності робочої сили;
Б) як сума усіх доходів господарських одиниць і економічної діяльності;

В) як частка від ділення числа зайнятих до чисельності населення у віці від 16 р. і старших.

Правильна відповідь: А) відношенням числа безробітних до чисельності робочої сили.
20. Природне безробіття включає такі види безробіття:

А) циклічне + структурне;
Б) фрикційне + структурне;
В) фрикційне + циклічне;
Г) циклічне + фактичне.

Правильна відповідь:А) циклічне + структурне.
СЛОВНИК ФАХОВИХ ТЕРМІНІВ
А

Автаркія (autarky) – економічний режим країни, що передбачає її самозабезпечення та відсутність торгових зв’язків з іншими країнами.

Авуари – грошові кошти, за рахунок яких можна здійснювати платежі; активи банку, що знаходяться в закордонних банках.

Акцизи (excise-tax) – непрямі податки, що включаються в ціну товару або послуги.
Арбітраж – вказівка на арбітражну інстанцію, котра розглядатиме спори між сторонами, які сторонам не вдасться врегулювати договірним способом. 

Аутрайт – 1) валютний курс при міжбанківських термінових валютних угодах з урахуванням премії або знижки; 2) пряма біржова угода.

Аутсайдери – фірми, що не входять в монополістичні об’єднання.

Ауттрейд – невдала торгівельна угода через непорозуміння сторін або через технічну помилку при оформленні документів.

Б

Базисні умови контракту – це такі типові економіко-правові схеми реалізації експортно-імпортних операцій, які означають взаємне зобов’язання продавця і покупця у зв’язку з укладанням та реалізацією контрактів.

Баланс поточних операцій – звіт про обсяги експорту та імпорту товарів, послуг і переказів валюти.

Баланс розрахунковий – співвідношення грошових вимог країни до інших країн , які виникли в результаті експорту, надання кредитів, та грошових зобов’язань, що виникли в результаті імпорту і отримання кредитів.

Баланс товарів і послуг – відображає обсяги експорту та імпорту товарів і послуг з даної країні за певний період часу і виводить сальдо.

Баланс торговий – відображає співвідношення вартості експорту й імпорту країни за певний відрізок часу, як правило, за рік.
Бізнес-план – короткий виклад цілей і шляхів діяльності фірми, обґрунтування доцільності капіталовкладень для залучення інвесторів та кредиторів.

В

Валюта (англ. currency – грошовий обіг, валюта, від італ. valuta – ціна, вартість, із лат. valere – мати силу, коштувати) – грошова одиниця, що використовується для вимірювання величини вартості товарів.

Валюта вільно конвертована – валюта, яку можуть обмінювати всі володарі – національні та іноземні підприємства і громадяни, і використовуватися вона може у всіх валютних операціях, торгових та неторгових, поточних і капітальних.
Валютна інтервенція – заходи Центрального банку, спрямовані на досягнення чи підтримання певного рівня валютного курсу. Здійснюється шляхом купівлі та продажу іноземної валюти. Застосовується при фіксованому валютному курсі.

Валютне котирування – встановлення курсу іноземної валюти по відношенню до валюти даної країни на основі законів, норм, правил, діючих в даній країні.
Валютне обмеження – встановлення в законодавчому і адміністративному порядку сукупності правил в норм з обмеження операцій з іноземною валютою, золотом та іншими валютними цінностями.

Валюта контракту – це валюта, в якій установлюється ціна товару в міжнародному контракті.

Валюта платежу – це валюта, в якій, за згодою контрагентів, здійснюється фактична оплата товару.

Валютний демпінг – розширення експорту за заниженими цінами в результаті падіння курсу національної валюти.
Валютний курс – ціна грошової одиниці однієї країни, виражена у грошових одиницях інших країн.

Г

Гарантія по експортному ризику – гарантія, що покриває валютний, політичний, виробничий та ін. ризики.

Гарантія ризику експортера – різновид страхування від збитків за експортними операціями, що надається спеціалізованими державними або приватними установами, найчастіше банками.

Глобалізація (від фр. global – загальний, всесвітній, з лат. globus – куля) – якісно новий етап взаємозалежності національних економік на основі поглиблення інтернаціоналізації світового господарства, інтенсифікації міжнародних переміщень товарів, послуг, капіталу, робочої сили і технологій.
Глобальна економіка – цілісний загальносвітовий гос​подарський організм, міжнародне переплетення національних економік, поєднаних світовою виробничо-збутовою мережею, міжнародною фінансовою системою, планетарною інформаційною мережею тощо.
Д

Давальницька сировина – сировина, експортується в іншу країну з метою переробки з подальшим імпортом готового виробу в країну фірми, що надала сировину 

Демпінг (dumping) – продаж товарів на ринках інших країн за цінами, нижчими від внутрішніх.

Доларова зона (dollar zone) – валютна територіальна зона, що охоплює країни, в яких без обмежень використовується долар США в іноземних розрахунках.
Е
Експорт товарів – це продаж та вивезення товарів за кордон з метою їх реалізації на зовнішніх ринках через передання у власність контрагенту в іншій країні.

Експортні картелі – це картелі, які використовують дочірні фірми ТНК з метою розширення експорту та проведення узгодженої, цілеспрямованої політики на ринку певної продукції. 

Є

ЄВРО – єдина валюта держав – членів ЄС, введена згідно з Маастрихтською угодою (1991 p.). Передбачається, що до середини 2002 р. ЄВРО повністю замінить національні валюти у всіх розрахунках.
Європейський союз, ЄС (Europian union, EU) – асоціація європейських держав, утворена в 1958 р. з метою поступової ліквідації мита й імпортних квот у торгівлі між країнами-членами, запровадження спільного мита на імпорт товарів із третіх країн, зрештою переходу до вільного переміщення праці й капіталу в межах країн – членів асоціації та узгодження економічної політики в інших сферах.

Єврорегіони – це міждержавні регіональні асоціації, які включають прикордонні області країн-учасниць та розвиваються відповідно до погоджених комплексних програм соціально-економічного та культурно-гуманітарного характеру і загальноєвропейських критеріїв з метою спільного розв’язання соціально-економічних завдань.

Європейський економiчний простiр – територія країн – членів ЄС, особливості соціально-економічного життя яких визначаються умовами та станом інтеграційного процесу, поступальним скасуванням взаємних обмежень у торгівлі, створенням митного союзу, економічного союзу, запровадженням спільної валюти, створенням спільних інститутів економічного регулювання.

Ж

Женевські конвенції – міжнародні угоди, що регламентують правила вексельного і чекового обігу, порядок використання векселів і чеків у платіжному обороті, укладені на конференціях у Женеві в 1930 і 1931 рр.
«Жовте зобов’язання» (yellow dog contact) – контракт (незаконний), за яким працівник при оформленні на роботу дає зобов’язання не вступати в профспілку.

З

Загальна система преференцій (general system of preferences) –  сукупність митно–тарифних пільг, що надаються державами ЄС країнам, що розвиваються, ці пільги стосуються переважно готових виробів і напівфабрикатів.

Зовнішній державний борг – сукупна заборгованість держави міжнародним банкам, урядам інших країн, приватним іноземним банкам.

Зовнішньоекономічна політика – діяльність держави щодо регулювання економічних відносин з іншими країнами, спрямована на забезпечення ефективного використання зовнішнього фактора в національній економіці, реалізації конкурентних переваг країни, раціонального входження у світове господарство.

Зовнішньоекономічні зв’язки – торгові, виробничі, науково-технічні та інші економічні зв’язки країни з іншими державами.

Зовнішньоторговельний оборот – сума вартості експорту та імпорту країни за певний час.

Зона вільної торгівлі – зона, в межах якої низка країн підтримує вільну, безмитну торгівлю.

І

Імпорт товарів – це купівля та ввезення товарної продукції з-за кордону з метою їх реалізації на внутрішньому ринку та використання на території країни.

Імпортні картелі – це об’єднання, що створюються великими імпортерами, часто – з участю дочірніх структур ТНК для протистояння іноземним конкурентам.

Інвестиції (investment) – довготермінові капіталовкладення з метою отримання прибутку.

Інвестиційна політика – загальнодержавні принципові рішення та заходи, що визначають напрями використання капітальних вкладень у сферах і галузях економіки з метою забезпечення ефективності та пропорційності її розвитку, усунення міжгалузевих і внутрішньогалузевих диспропорцій, досягнення оптимальних співвідношень між розвитком матеріального виробництва і невиробничої сфери тощо.

Інновація, нововведення (innovation) – запровадження у виробництво нового продукту, впровадження нового виробничого методу або застосування нової форми організації бізнесу.

К
Квоти (quotas) – встановлене законодавчо або нормативними актами обмеження в міжнародній торгівлі на кількість продукту, яку можна імпортувати чи експортувати.

Картель – це  об’єднання підприємців, учасники якого узгоджують між собою обсяги виробництва, поділ ринків збуту, ціни, умови продажу та найму робочої сили, строки й інші умови платежів тощо. При цьому учасники картелів зберігають виробничу і комерційну незалежність.

Корпорація – організаційна форма бізнесової діяльності, яка заснована на акціонерному капіталі та існує незалежно від своїх власників. Корпорації (або акціонерні компанії) можуть бути відкритого і закритого типу.

Консорціум – це специфічна форма поєднання економічних потенціалів ринкових агентів. Вони є структурами, які виникають на базі тимчасових угод між кількома банківськими та промисловими корпораціями, фірмами з метою реалізації певних спільних проектів.

Концерн – це складна форма монополізації господарської діяльності, яка передбачає об’єднання підприємств промисловості, транспорту, торгівлі та банківської сфери. Типовою ситуацією є формальне збереження учасниками концернів юридичної та господарської самостійності, однак за умови здійснення підприємницької діяльності під контролем домінуючих у них фінансових угруповань.

Л

Лібералізація – запровадження свободи торгівлі юридичних та фізичних осіб і підпорядкування діяльності товаровиробника умовам ринку (внутрішньо економічна) та розширення доступу в країну іноземних інвестицій, роздержавлення зовнішньоекономічних зв’язків, усунення протекціоністських обмежень на експорт, забезпечення конвертованості національної валюти (зовнішньоекономічна).

Лізинг – відносно новий вид підприємницької діяльності, який викликав швидке зростання економіки розвинутих капіталістичних країн.
Лізинг експортний – угода, при якій постачальник і лізингова компанія знаходяться в одній країні, а орендар – зарубіжна компанія. Така угода називається експортним лізингом, оскільки по відношенню до свого однонаціонального учасника угоди (у даному випадку постачальника) лізингова фірма виконує функцію стимулювання збуту.

Лізинг імпортний – операція, при якій лізингова фірма знаходиться в країнах орендаря, а постачальник – закордонна компанія. Імпортним лізингом така угода називається тому, що по відношенню до свого однонацінального учасника угода (у даному випадку орендаря) лізингова компанія виконує функцію стимулювання імпорту.

Лізинг транзитний – угода, всі учасники якої знаходяться у різних країнах. Це найбільш складні операції для лізингових компаній. Вони вимагають знань правових, податкових та інших особливостей, які властиві зразу ж обом іноземним ринкам.

Лізинг фінансовий – різновид фінансового кредиту, тому іноді його називають інвестиційним лізингом.

М

Митна декларація – письмова або усна заява з боку туристів митній владі при перетинанні кордону, що містить відомості про перевезення туристами речей та предметів.
Митна політика – політика встановлення державою податків на товари, майно, цінності, які перевозяться через кордон країни (митних тарифів), з метою захисту національних інтересів і наповнення державного бюджету країни.
Митний союз (customs union) – група держав, територія яких визнана єдиним митним простором.

Митний тариф – зведення ставок митних зборів, якими іноземний уряд обкладає товари, які ввозяться в країну з метою збільшення прибутків або захисту вітчизняних виробників.

Митні збори – державні грошові податки, що стягуються спеціальною державною інституцією – митницею товарів, цінностей, майна, що проходять через державний кордон.
Митні пільги – часткове або повне звільнення від сплати мита на ввіз у країну предметів або товарів, звичайно оподаткованих митом; часткове або повне зняття обмежень на вивіз із країни певних предметів або товарів.

Мито (іmport tariff) – податок на імпортований товар або послугу.

Міграція робочої сили – переміщення працездатного населення в межах країни, а також з однієї країни в іншу з метою працевлаштування, пошуку кращих умов життя.

Міжнародне передання технологій – це рух науково-технічних досягнень – конструкторських рішень, систематичних знань та виробничого досвіду на комерційній або безвідшкодувальній основі через національні кордони (кордони митних територій) з метою кращого перероблення ресурсів, підвищення ефективності виробництва та максимізації прибутку, вклю​чаючи такі стадії та види виробничої діяльності, як промислове застосування, управлінська діяльність, маркетинг тощо.

Міжнародний контракт (або 
міжнародна угода) – це домовленість про комерційний обмін цінностями між різнонаціональними контрагентами, причому суттєвим принципом її здійснення є те, що в її результаті кожен з учасників збільшує особисту цінність об’єкта, що обмінюється (з урахуванням міжнародно-трансакційних втрат).

Н

Науково-технічна політика – політика держави щодо формування умов для розвитку прикладної та фундаментальної науки, раціонального використання науково-технічного потенціалу країни, впровадження результатів НТП у виробництво з метою підвищення його ефективності, забезпечення конкурентоспроможності національної економіки.

Нафтодолари – 1) державні доходи країни – експортера нафти від експорту енергоресурсів; 2) підприємницький прибуток державних нафтових компаній.

Ноу-хау – форма інтелектуальної власності у вигляді певної сукупності технічних, економічних та інших знань втілених у відповідній документації, навичках і виробничому досвіді, що мають комерційну цінність і необхідні для освоєння нової техніки і технологій, впровадження досконаліших методів управління.

О

Облігація (obligation) – цінний папір, що засвідчує передачу грошових засобів у борг на певний строк з правом отримання щорічного фіксованого доходу (процента) та зобов’язання повернення суми боргу у визначений строк.
Операції на відкритому (фондовому) ринку – зміна пропозиції позичкового капіталу в країні шляхом купівлі або продажу центральним банком цінних паперів (облігацій, векселів, сертифікатів тощо) юридичних чи фізичних осіб; важіль регулювання резервів центрального банку.

Офшорна зона (від англ. offschore – у відкритому морі) – територія або держава, де гарантовані низькі податкові ставки, відсутній жорсткий валютний контроль за іноземним капіталом.
П

Паблік рилейшнз – 1) система управління зв’язками з громадськістю; 2) мистецтво і наука створення ділового іміджу на основі правдивої і оперативної інформації; 3) спеціальна служба, що здійснює розробку іміджу і підтримуюча зв’язок з адміністративною владою, пресою, громадськістю і т.д.
Платіжний баланс (balance of Payments) – співвідношення між валютними надходженнями в країну і платежами держави за кордон протягом певного часу; статистичний звіт про результати зовнішньоекономічної діяльності країни за певний період, зазвичай за рік.
Пул – це таке монопольне об’єднання, за якого прибутки потрапляють до спільних фондів, після чого здійснюється узгоджений їх розподіл відповідно до результатів експлуатації певної частини ринку, причому в заздалегідь обумовленій пропорції. 

Преамбула – вступна частина контракту, яка містить юридичні назви сторін, посилання на місце та дату підписання контракту.

Промислово-фінансові групи – це концерни, які створюються на міжгалузевих засадах та об’єднують підприємства промисловості, банківсько-кредитні установи, торгові доми й інших суб’єктів господарської діяльності з метою поєднання та акумулювання фінансових коштів і виробничих ресурсів, а також для оптимізації інвестиційного процесу.

Р

Режим найбільшого сприяння – політика країни по відношенню до імпортера, при якій імпорт певних товарів обкладається зниженими митами.
Резидент (від лат. residens – той, хто залишається на місці) – економічний суб’єкт з постійним місцем перебування в певній країні.

Рефінансування державного боргу – використання коштів від продажу державою нових облігацій для виплат за борговими зобов’язаннями, строк погашення яких уже настав.
С

Сальдо – 1) різниця між грошовими надходженнями та витратами за певний період часу; 2) у міжнародних торгових і платіжних розрахунках – різниця між вартістю експорту й імпорту країни чи між її закордонними платежами та надходженнями.

Сальдо торгового балансу – різниця між імпортом і експортом за певний проміжок часу.

Синдикат – це форма монополістичного об’єднання, за якої учасники зберігають виробничу самостійність, але втрачають самостійність комерційну відповідно до взаємних угод. У більш широкому сенсі під синдикатом розуміють комерційне об’єднання фірм для досягнення спільних цілей.

Світова організація торгівлі (СОТ) – це міжнародна економічна організація, членами якої вже нині є 153 країн, частка яких в обсягах світової торгівлі становить близько 97%.

Т

Технопарк – акціонерна компанія, яка займається патентуванням, рекламою, лізингом, маркетинговими дослідженнями, надає консультації, здає в оренду приміщення для дослідницького виробництва тощо.
ТНК – це міжнародні за складом та характером діяльності суб’єкти господарського життя, які функціонують на принципах корпоративної власності з акціонерною формою управління та розподілу прибутків у міжнародному  масштабі.

Транснаціональний стратегічний альянс (ТСА) – це особлива організаційна форма міжфірмових, міжкорпораційних зв’язків двох або більше компаній, у рамках якої здійснюється довгострокова координація економічної діяльності з метою реалізації масштабних виробничих проектів, максимізації результатів технологічної кооперації, скорочення тривалості інноваційних процесів, зниження вартості та ризикованості виробництва, поліпшення умов доступу до певних ринків.

Трест – це форма монополістичного об’єднання, в рамках якої учасники втрачають виробничу, комерційну, а можливо, і юридичну самостійність. Учасники трестів, які є також власниками акцій, розподіляють прибутки відповідно до ваги належних їм пакетів акцій.

У

Угода про партнерство та співробітництво між Європейськими співтовариствами і Україною – угода між Європейськими співтовариствами та їх державами-членами з одного боку та Україною з іншого боку, підписана 16 липня 1994 та ратифікована законом України N 237/94-ВР від 10 листопада 1994.

Ф

Фактори первинного характеру міжнародної торгівлі – це такі фактори, які визначають торговельний профіль країни

Фактори вторинного порядку міжнародної торгівлі – це ті фактори, які пов’язані з сучасними закономірностями інтернаціоналізації світових продуктивних сил (походять від природного розподілу багатств, але відображають багаторічні зусилля щодо формування національної спеціалізації, освоєння зарубіжних ринків, а також історичну орієнтацію на закордонні предмети виробничого та індивідуального споживання.)

Фінансово-промислові групи – форма об’єднання або асоціації, що включає промислові підприємства, банки, торгові доми, будівельні фірми, страхові компанії й т.п. Функціонує на принципах акціонерного товариства відкритого типу.
Х

Хайринг – середньострокова оренда, яка передбачає здачу в найм товарів, обладнання і машин на термін від одного до трьох років.

Холдинг (holding company) – компанія, що ставить за мету отримання і збереження участі в капіталі підприємств з метою контролю або спрямування їхньої діяльності.

Холдингова компанія – суб’єкт господарювання, який володіє контрольними пакетами акцій інших (одного чи більше) таких суб’єктів і управляє їхньою діяльністю та контролює її. Холдингова компанія об’єднує як промислові і торгові підприємства, так і фінансові інститути.

Ц

Ціни з наступною фіксацією – встановлюються тоді, коли об’єктом контракту є товар з тривалим терміном створення і залежать від якості кінцевих виробів.

Ціни ринку – це ціни, за якими ведеться торгівля на конкретному національному чи регіональному ринку. Їх урахування в маркетинговій стратегії є ключовим для прийняття рішення щодо виходу на конкретний ринок, вибору цінової політики фірми. 

Ціни рухомі – встановлюються тоді, коли об’єктом контракту є товари з довгим терміном створення і орієнтовно визначаються у момент підписання контракту, але можуть коригуватися залежно від динаміки ринкових цін на відповідні товари.

Ціни світові – це ціни найбільш впливових ринкових агентів, якими користуються країни-експортери чи імпортери, біржі та аукціони, провідні фірми.

Ціни тверді – встановлюються у момент підписання контракту, вони не змінюються протягом терміну виконання контракту. 

Ціноутворення демпінгове – практика продажу товарів за низькими цінами, рівень яких дозволяє витіснити конкурента з ринку.

Ч

Чек – письмове розпорядження власника поточного рахунка в банку про виплату готівки або перерахування з рахунка на інший рахунок певної суми грошей.
Чистий експорт – утворюється різницею між сумою, яку іноземці сплачують за вітчизняні товари і послуги, і сумою, яку нація витрачає на закупівлю зарубіжних товарів і послуг.

Ш

Шок від внутрішніх чи зарубіжних цін – коректування у відкритій економіці, що є результатом різкої зміни пропорцій між світовими та національними цінами внаслідок їх зростання або зниження.

Штрих-код – комбінація вертикальних смужок і цифр, що характеризує товар у закодованому вигляді та дає змогу швидко і точно зчитати інформацію про нього за допомогою сканера.

Ю

ЮНЕСКО (Організація об’єднаних націй з питань освіти, науки і культури) – міжнародна організація в межах ООН. Створена 4.11.1946 року.

ЮНІДО (Організація з промислового розвитку) – міжнародна організація, метою діяльності якої є сприяння промисловому розвитку і прискореній індустріалізації слаборозвинутих країн через мобілізацію національних і міжнародних ресурсів. Створена в 1966 році як автономний орган Генеральної Асамблеї ООН.

ЮНКТАД (Конференція ООН з торгівлі і розвитку) – орган Генеральної Асамблеї ООН, метою діяльності якого є сприяння розвитку міжнародної торгівлі, вдосконалення міжнародних економічних відносин.

Я

Якість – ступінь досконалості, яким володіє товар, послуга чи інший вихідний продукт бізнес-процесу.

Ямайська валютна система – світова валютна система, юридично оформлена угодою країн-членів МВФ у Кінгстоні (США, Ямайка) у 1976 році.

Ярмарка міжнародна – форма зовнішньоекономічної діяльності, за якої іноземні та вітчизняні підприємці на конкурсній основі можуть придбати необхідні товари та послуги.
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Додаток А

Зразок екзаменаційного білету

Міністерство освіти і науки України
Запорізький національний  університет
 

Рівень вищої освіти: перший бакалаврський


Спеціальність: 051 «Економіка»
Освітня професійна програма «Міжнародна економіка»
 

 ЕКЗАМЕНАЦІЙНИЙ БІЛЕТ АТЕСТАЦІЙНОГО ЕКЗАМЕНУ № 

1. Модель поведінки споживача: вимоги та умови визначення споживчого вибору Характеристика вподобань споживача.
 

2. Переваги і недоліки міжнародного франчайзингу як стратегії проникнення компанії на зарубіжні ринки. 
 

3. Задача
На підставі даних таблиці зробіть необхідні розрахунки: 

	Дано:
	Знайдіть:

	Експорт 325 млн грн
Імпорт 541 млн грн
Чисельність населення 9458 тис.чол.
ВВП 12325 млн грн
	1. Сальдо торгівельного балансу
2. Індекс стану балансу
3. Зовнішньоторгівельний оборот на душу населення
4. Експортна квота
5. Імпортна квота
6. Зовнішньоторгівельна квота


4. Тестові завдання.
Затверджено на засіданні  вченої ради економічного факультету 

протокол № __ від «__» ___________ 20__р.

Додаток Б

Перелік питань до складання атестаційного екзамену 
Мікроекономіка

1. Мікроекономіка в системі економічних наук. Предмет мікроекономіки. Методи мікроекономічного аналізу: зміст та класифікація. 

2. Попит та фактори, що його визначають. Функція попиту. Пропозиція та фактори, що її визначають. Функція пропозиції. Досягнення ринкової рівноваги через взаємодію попиту і пропозиції. Рівноважна ціна.

3. Еластичність: зміст, класифікація та фактори, що її визначають.

4. Модель поведінки споживача: вимоги та умови визначення споживчого вибору Характеристика вподобань споживача.

5. Використання кривих байдужості в аналізі поведінки споживача.

6. Корисність. Функція корисності. Концепції визначення корисності. Бюджетне обмеження. Механізми державного регулювання споживання.

7. Оптимум споживача та його графічна інтерпретація.

8. Виробнича функція: сутність та її види.

9. Економічний зміст витрат в діяльності фірми, їх класифікація.

10. Прибуток, економічний зміст та форми. Функція прибутку.

11. Основні типи ринкових структур: загальна характеристика та фактори, що визначають структуру ринку.

12. Ринок досконалої конкуренції: суть, основні умови, загальне правило максимізації прибутку.

13. Модель ринку досконалої конкуренції.  Ринковий попит та ринкова пропозиція на ринку. Індивідуальна пропозиція конкурентної фірми на ринку у короткотерміновому періоді.

14. Монополія: зміст, ознаки, види монополій та причини монополізації. Монопольна влада. Показники монопольної влади.

15. Модель монополістичної конкуренції. Умови та ознаки ринку монополістичної конкуренції.

16. Ринок олігополії: суть, ознаки та особливості поведінки фірми на ринку олігополії. Моделі олігополістичного ціноутворення.

17. Ринки факторів виробництва, особливості мікроекономічних досліджень.

18. Попит та пропозиція на ринках факторів виробництва. Вплив структури ринку  фактору виробництва і кінцевого продукту на обсяги попиту та пропозиції.

19.  Ринок праці: загальна характеристика.

20.  Ринок капіталів. Індивідуальна та ринкова криві пропозиції заощаджень.

21. Ринок землі. Особливості формування попиту та пропозиції землі.

22. Модель загальної ринкової рівноваги Вальраса. Система рівнянь загальної рівноваги.

23. Економіка добробуту Поняття оптимальності за Парето.

24. Оптимальність в обміні. Продуктова «коробка Еджворта».

25. Оптимальність у виробництві та ефективність використання ресурсів.

26. Функції суспільного добробуту. Критерії оцінки добробуту.

27. Конкурентна рівновага та суспільний добробут.

28. Зовнішні ефекти та їх коригування. Теорема Коуза.

29. Суспільні блага, економічний зміст та характеристика. Теорія суспільного вибору. Оптимальний обсяг виробництва суспільних благ.

30.  Проблеми виробництва та розподілу суспільних благ. Непрямі методи вияву переваг щодо суспільних благ.
Макроекономіка

1. Становлення та розвиток макроекономіки. Основні теоретичні школи макроекономіки.

2. Макроекономічна модель кругообігу ресурсів, продуктів і доходів у закритій змішаній економіці.

3. Методи макроекономічних досліджень. Економіко-математичне моделювання макроекономічних процесів.

4. Система національних рахунків як нормативна база макроекономічного рахівництва.

5. Сутність ВВП та ВНП, методи їх розрахунку. 

6. Номінальний та реальний ВВП. Цінові індекси.

7. Сутність та форми безробіття. Природній рівень безробіття. 

8. Безробіття. Втрати від безробіття. Закон Оукена.

9. Рівновага сукупного попиту та сукупної пропозиції.

10. Гроші і їх функції. Основні грошові агрегати.

11. Класична та кейнсіанська теорії попиту на гроші.

12. Рівновага на грошовому ринку.

13. Сутність, види та форми інфляції. Темп інфляції та методи його обчислення.

14. Взаємозв’язок інфляції і безробіття. Крива Філіпса.

15. Споживання домогосподарств. Кейнсіанська функція споживання.

16. Заощадження. Кейнсіанська функція заощаджень.

17. Інвестиції. Мультиплікатор інвестицій.

18. Сукупні витрати і рівноважний ВВП. Методи розрахунку рівноважного ВВП «видатки-випуск» та  «вилучення–ін’єкції».

19. Сукупні витрати і потенційний ВВП. Рецесійний та інфляційний розриви.

20. Економічне зростання: сутність та типи.

21. Економічний цикл: сутність та фази циклу.

22. Макроекономічна політика: сутність, завдання, види.

23. Фіскальна політика: сутність, цілі, типи та інструменти.

24. Державний бюджет та бюджетне сальдо.

25. Сутність та цілі та види грошово-кредитної політики.

26. Інструменти грошово-кредитної політики.

27. Основні теорії міжнародної торгівлі. 

28. Торговельна політика: сутність, види та інструменти.

29. Валютний курс. Валюта та її види. 

30. Платіжний баланс. Сутність та методологія складання платіжного балансу. 

Міжнародна економіка

1. Сутність поняття міжнародна економіка.

2. Становлення та розвиток світового ринку.

3. Економічна сутність міжнародного поділу праці.

4. Світове господарство та його характерні риси.

5. Механізми реалізації сучасних міжнародних відносин.

6. Форми міжнародних економічних відносин.

7. Сучасні проблеми глобалізації.

8. Європейський Союз як вища форма регіональної економічної інтеграції.

9. Основні інструменти регулювання міжнародної торгівлі.

10. Міжнародна торгівля: теорія абсолютних переваг А. Сміта.

11. Митний тариф та його функції.

12. Нетарифні методи регулювання міжнародної торгівлі.

13. Сутність міжнародного руху капіталів.

14. Роль прямих іноземних інвестицій.

15. Поняття міжнародної міграції робочої сили.

Міжнародна економічна діяльність України

1. Класифікація суб’єктів та об’єктів МЕД України.

2. Україна в міжнародній торгівлі товарами та послугами. Структура експорту України. Імпортна політика України

3. Факторні передумови міжнародної торгівлі України. Особливості торгівлі товарами України з регіонами світу. Пріоритети державної політики регулювання міжнародної торгівлі України.

4. Україна в товарообмінних операціях.

5. Характеристика інвестиційного клімату в Україні. Специфіка участі України в міжнародних інвестиційних ринках.

6. Система платежів у міжнародному контракті.

7. Інкотермс – 2020. 

8. Особливості становлення ринку послуг в МЕД України.

9. Україна в міжнародних міграційних процесах.

10. Проблеми залучення України до міжнародного кредитного ринку. Сучасний стан зовнішнього боргу України.

11. Зовнішньоекономічні зв’язки України з країнами ЄС. Адаптація законодавства України до законодавства ЄС.

12. Напрями підвищення конкурентоспроможності економіки України.

13. Тарифне та нетарифне регулювання: міжнародна практика та українська специфіка.

14. Поняття, складові та загрози економічної безпеки України. 
15. Екологічні пріоритети розвитку сучасної економіки України.

Міжнародні валютно-фінансові та кредитні відносини
1. Міжнародні фінанси та їх розвиток. Функції та суб’єкти міжнародних фінансів, їх характеристика

2. Світове фінансове середовище та його взаємозв’язок з економічним середовищем. 

3. Глобалізація світового фінансового ринку. Світові фінансові кризи та форми їх подолання.

4. Світова валютна система, її функції та головне завдання. Складові світової валютної системи. Еволюція світової валютної системи.

5. Валюта, її класифікація, види конвертованості, валютний курс.

6. Міжнародні валютно-фінансові потоки. Основні характеристики, канали руху та фактори, що впливають на рух світових фінансових потоків.

7. Світовий фінансовий ринок. Сутність та структура міжнародного фінансового ринку.

8. Світові фінансові центри : поняття, стадії розвитку, необхідні елементи та основні умови функціонування. Офшорні банківські центри.

9. Поняття, класифікація, особливості функціонування ринку золота.

10. Валютний ринок : поняття, функції, структура та сучасні тенденції розвитку.

11. Поняття валютної операції та валютних цінностей. Класифікація валютних операцій, характеристика основних інструментів.

12. Міжнародні розрахунки, їхні види, форми, особливості застосування. Організація міжнародних розрахунків.

13. Міжнародний ринок похідних цінних паперів (деривативів).
14. Міжнародний кредитний ринок, характеристика та сучасні інструменти. Міжнародні позики та їх перерозподіл у світовій економіці

15. Особливості функціонування ринку іноземних облігацій.

Міжнародний бізнес

1. Сутність та форми міжнародного бізнесу. 

2. Основні інструменти аналізу внутрішнього та міжнародного середовища компанії: SWOT-аналіз і PEST-аналіз. 

3. Особливості правового та політичного середовищ міжнародного бізнесу. 

4. Політичні ризики в міжнародному бізнесі та їх прогнозування: конфіскація експропріація, націоналізація. 

5. Економічне середовище міжнародної компанії: сутність, джерела інформації та показники. 

6. Технологічне середовище міжнародної компанії: сутність, джерела інформації та показники. 

7. Соціо-культурне середовище міжнародної компанії: сутність, джерела інформації та показники. 

8. Соціальна відповідальність: сутність та значення для міжнародного бізнесу. 

9. Сутність і завдання міжнародного стратегічного менеджменту. 

10. Переваги та недоліки експорту як стратегії проникнення компанії на зарубіжні ринки. 

11. Переваги і недоліки міжнародного ліцензування як стратегії проникнення компанії на зарубіжні ринки. 

12. Преваги і недоліки міжнародного франчайзингу як стратегії проникнення компанії на зарубіжні ринки. 

13. Переваги та недоліки прямого іноземного інвестування як стратегії проникнення компанії на зарубіжні ринки. 

14. Сутність міжнародного операційного менеджменту. Виробничий менеджмент. 

15. Міжнародний маркетинг: сутність та форми. 

Додаток В

Перелік типових ситуаційних завдань та задач
1. Визначте економічні ефекти для споживачів, виробників, державного бюджету і країни в цілому від запровадження тарифного мита, якщо при цьому ціна товару на внутрішньому ринку країни перевищує світову на 20 грн, споживання зменшиться з 10000 до 8000 тис штук на рік, а  виробництво зросте з 5500 до 7000 тис. штук на рік.

2. Попит і пропозиція на ринку певного товару для малої економіки представлені функціонально: QD = 26-2р, QS = -14+3р. Світова ціна складає 10 дол. Держава впроваджує експортне мито 1,5 дол. Як зміняться обсяги експорту? Яку суму можна залучити в державний бюджет?

3. У країнах А і Б визначені функції попиту і пропозиції на даний товар (QD – величина попиту; QS – величина пропозиції; p – ціна товару):

	Країна А
	Країна Б

	QD = 18 – p

QS = p –10
	QD = 40 – p

QS = -20 + 2p


Визначте:

1) рівноважні ціни та фізичні обсяги в умовах самозабезпечення країн;

2) рівноважну світову ціну і відповідний фізичний обсяг міжнародного обміну.

4. Попит і пропозиція на ринку певного товару для малої економіки представлені функціонально: QD = 120-4р, QS = -80+6р. Світова ціна складає 15 дол. Запроваджена внутрішня субсидія виробникам 1 дол. Як зміняться обсяги імпорту? Яку внутрішню субсидію національним виробникам треба запропонувати, щоб виключити імпорт? Яку суму треба вилучити з державного бюджету в обох випадках?

5. Попит і пропозиція на ринку певного товару для малої економіки представлені функціонально: QD = 150-2р, QS = -130+5р. Світова ціна складає 30 дол. Держава запроваджує імпортне мито 5 дол. Як зміняться обсяги імпорту? Яка сума надійде до державного бюджету?

6. Визначте виграш для країни 1 та країни 2 від міжнародної торгівлі, якщо ринки даних країн описуються такими параметрами: у країни 1 функція попиту QD=100-20P, а функція пропозиції QS=20+20P, у країни 2 функція попиту QD=80-20P, а функція пропозиції QS=40+20P.

7. Нехай в країні А ринок праці характеризується наступними умовами. Крива попиту описується рівнянням: DА= 400 – 20W, а крива пропозиції: 

SА = 240 + 12W (де Da, Sa – рівень зайнятості в млн осіб, а W – рівень заробітної плати в грошових одиницях за годину). В країні В криві попиту і пропозиції відповідно описуються рівняннями: DВ = 240 – 6W і SВ = 80 +10W.

1) Визначте стан ринку праці в ситуації закритої економіки.

2) Оцініть наслідки трудової еміграції на рівні 20 млн осіб.

3) Як зміняться криві пропозиції робочої сили в обох країнах?

4) Визначте переваги і недоліки підприємців, найманих працівників і країни в цілому. 

8. Україна виробляє і споживає постійні магніти. їх внутрішній попит становить S = 100 + 10Р, а попит D = 800 – 20Р. Світова ціна на магніти  – 20 дол. США, Уряд вводить квоту, яка обмежує імпорт магнітів 100 штуками.

А. Скільки магнітів і за якою, ціною Україна буде виробляти в умовах вільної торгівлі?

Б. Який буде обсяг імпорту за світовою ціною на магніти 20 дол?

В. Як імпортна квота вплине на внутрішні ціни магнітів?

Г. На скільки збільшиться дохід імпортерів, які отримали право на імпорт у рамках квоти, від її введення?

Д. Які будуть втрати споживачів? Покажіть ці наслідки введення імпортної квоти графічно.

9. Модель економіки має такі показники: ВВП становить 6000 (гр. од.); споживчі витрати – 3500; державні закупівлі – 1050; експорт – 240; чистий експорт – 100; дивіденди – 20; сума амортизації – 200; непрямі податки – 800 (гр. од.).
Розрахуйте:

1) Обсяг валових приватних інвестицій

2) обсяг імпорту

3) ЧВП.

10. Експорт країни становить 40 млрд гр. од., імпорт – 38 млрд гр. од. Визначте сальдо рахунку поточних операцій платіжного балансу.

11. Номінальний курс обміну гривні на євро впав з 6 грн за 1 євро до 5 грн за 1 євро. Як і на скільки змінився курс євро за гривню?

12. Припустимо, що в економіці країни здійснюється лише один вид зовнішньоекономічних операцій – міжнародна торгівля. Протягом року вітчизняними суб’єктами було витрачено на купівлю іноземних товарів 40 млрд грн. За той же час було продано за кордон товарів на 5 млрд дол. Центральний банк шляхом валютних інтервенцій утримує валютний курс 5 грн за 1 дол.

Визначте сальдо платіжного балансу. Як зміняться офіційні валютні резерви країни? Як зміниться валютний курс у разі, коли центральний банк відмовиться від його підтримки і встановить режим плаваючого курсу?

13. За наведеними даними скласти платіжний баланс умовної країни N класифікуючи кожну з операцій як кредит або дебет.

	Операція
	Обсяг (млн гр. од.)

	Експорт нафти

Імпорт зерна

Експорт зброї

Доходи від туризму іноземців в країну У

Грошові перекази іноземцям із країни У

Придбання акцій приватних корпорацій Франції

Придбання золота у іноземних громадян
	6

5

2

6

2

6

1


14. У таблиці наведено окремі валютні курси (доларах на одиницю іноземної валюти за станом на середину 1991 року). Заповніть таблицю (останній стовпець таблиці) відповідною ціною долара, вираженою в іноземній валюті, пам’ятайте про запис належної грошової одиниці.

	Валюта
	Ціна

	
	Кількість доларів за одиницю іноземної валюти
	Кількість іноземної валюти за 1 долар

	Фунт стерлінгів
	1.6325 (дол./фунт)
	

	Франк (Франція)
	0.1637 (дол./франк)
	

	Ієна (Японія)
	0.00726 (дол./ієна)
	

	Вона (Пд.Корея)
	0.00138 (дол./вона)
	

	Марка (Німеччина)
	0.5565 (дол.марка)
	


15. Використовуючи дані, наведені в таблиці, визначити чистий валовий продукт:

	Показники
	Млн грн

	1. Споживчі витрати країни
	30000

	2. Державні закупівлі
	5000

	3.Чистий експорт
	7000

	4. Непрямі податки
	900

	5. Валові приватні інвестиції в основний капітал
	15000

	6. Інвестиції в житлове будівництво
	500

	7. Збільшення запасів
	60000

	8. Амортизація
	10000


16. Гіпотетична економіка характеризується такими параметрами: внутрішнє споживання – 800 од., внутрішні інвестиції – 100 од., урядові видатки – 50 од., чистий експорт – 30 од., зовнішньоторговельний обіг країни – 255 од. Чи є економіка країна відкритою? Чи є вона залежною від зовнішньої торгівлі?

17. В таблиці подано дані щодо ВВП, експорту та імпорту країн світу. Розрахувати їх ЗТО, експортну, імпортну та зовнішньоторгівельну квоти, зробити висновки щодо відкритості.
	
	ВВП, млрд дол.
	Експорт, млрд дол.
	Імпорт, млрд дол.

	Світ
	57 800
	16 340
	16 210

	США
	14 330
	1 377
	2 190

	Канада
	1 564
	461,8
	436,7

	Велика Британія
	2 787
	468,7
	645,7

	Німеччина
	3 818
	1 530
	1 202


18. В таблиці представлено дані, які характеризують виробництво двох товарів – автомобілів і медичного обладнання – в двох країнах – США і Японії за показниками обсягу виробленої продукції та кількістю робочих днів, витрачених для виробництва даного обсягу продукції.

Визначте порівняльні переваги США і Японії у виробництві автомобілів і медичного обладнання
	Показники
	США
	Японія

	
	види продукції
	види виробленої продукції

	
	авто
	мед обладн
	авто
	мед обладн

	Обсяг виробленої продукції, тис. шт.
	200
	100
	200
	100

	Кількість робочих днів, витрачених для виробництва даного обсягу продукції
	480
	400
	320
	360


19. Ринок праці в країні А характеризують наступні показники :

• функція попиту на працю має вигляд D = 140 – 5*w;

• функція пропозиції праці має таке вираження S = 80 + 3*w.

Для ринку праці країни В характерні такі показники:

• функція попиту на працю має вигляд D” = 100 – 5*w;

• функція пропозиції праці має таке вираження S” = 40 + 5*w.

Визначити: обсяги зайнятості (млн осіб) (L-?), рівень заробітної плати в обох країнах (w, дол./год) (W-?), потенційний напрямок міграції робочої сили.

20. У трьох світових валютних центрах встановлено наступні обмінні курси валют:

· У Нью-Йорку 2 долари США = 1 британський фунт стерлінгів

· У Лондоні 410 японських єн = 1 британський фунт стерлінгів

· У Токіо 200 японських єн = 1 долар США

Проілюструвати можливість отримання прибутку з виконання трьохстороннього арбітражу, на суму 10 000 доларів США.

21. Банк в Києві оголосив наступні повні котирування валют:

- долара США до 1 грн : 27,00 -27,85;

- євро до 1 грн : 30,65 – 30,85;

- фунт стерлінгів до 1 грн : 35,02- 35,77.

Визначити, яку суму отримає клієнт банку при обміні на долари США, 500 євро та 100 фунтів стерлінгів.

22. На основі наведених у таблиці показників розрахувати:

А) сальдо торгівельного балансу у 2021 і 2022 роках;

Б) зовнішньоторговельний обіг товарів і послуг у 2021 та 2022 роках;

В) темпи росту експорту товарів, імпорту послуг й зовнішньоторговельного обігу у 2022 році;

Г) експортну, імпортну й зовнішньоторговельну квоти.

На основі отриманих показників зробити висновки щодо відкритості національної економіки та залежності від міжнародної торгівлі.

	Роки
	2021
	2022

	Валовий внутрішній продукт, млрд дол. США
	2345,0
	2727,8

	Обсяг експорту послуг, млрд дол. США
	230,7
	273,0

	Обсяг імпорту послуг, млрд дол. США
	172,3
	194,1

	Обсяг експорту товарів, млрд дол. США
	448,6
	437,8

	Обсяг імпорту товарів, млрд дол. США
	601,1
	619,6


23. Між країною А та Б здійснювалися такі операції (млн дол. США): експорт товарів та послуг з країни А в країну Б – 250; грошові перекази із країни Б в країну А – 100; імпорт товарів та послуг у країну А – 230; купівля резидентами країни А цінних паперів фірм країни Б – 110; продаж цінних паперів фірм країни А резидентам країни Б – 70; імпорт золота у країну А – 80. Складіть платіжний баланс країни А.

24. Країна-імпортер обкладає податком велосипеди, вартість яких складає 200 дол. США і обкладає їх адвалорним митом в 10% і окремо 5% адвалорним митом на комплектуючі до велосипедів.

Розрахувати ефективний рівень митного захисту, якщо вартість імпортних компонентів у вартості кінцевої продукції дорівнює 140 дол. США.

25. За даними платіжного балансу Австрії (млн євро) знайти: сальдо торгівельного балансу; сальдо поточного рахунку платіжного балансу; сальдо платіжного балансу

	Операція
	Обсяг (млн євро)

	Експорт товарів
	165500

	Імпорт товарів
	162770

	Експорт послуг
	56300

	Імпорт послуг
	41200

	Поточні трансферти отримані
	3200

	Поточні трансферти оплачені
	2700

	Оплата праці отримана
	2100

	Оплата праці до виплати
	4500

	Інвестиційні доходи з-за кордону
	24000

	Інвестиційні доходи для виплати нерезидентам
	19000

	Сальдо фінансового рахунку
	1800


26. Американська компанія експортувала обладнання в Ірландію за ціною 10 тис. євро. Валютний курс складав 1 євро = 1,5 дол. США. Затрати на виробництво обладнання складали 11 тис. дол. США. Як зміниться прибуток експортерів в доларах при підвищенні курсу долара на 20%? 

27. Згідно з договором купівлі-продажу товар поставляється з Чехії до України за умовами ЕХW. Вартість товару – 15000 євро. Вартість навантаження на транспортний засіб – 600 євро, транспортування до кордону України коштує 1700 євро.

Обчисліть митну вартість товару і розмір митних платежів, якщо в ході митного оформлення були сплачені: плата за митне оформлення – 250 грн, мито – за ставкою 15 %, акцизний збір – за ставкою 25 %, податок на додану вартість – за ставкою 20 %.  Курс валюти –– 40 грн / євро.

28. Згідно з договором купівлі-продажу товар поставляється до України з Німеччини за умовами FОВ Франкфурт-на-Майні. Вартість товару за контрактом – 20000 євро. До рахунку-фактури продавець включив виграти на доставку вантажу до порту (60 євро) і вартість повантаження на судно (80 євро). Вартість транспортування до перетину митного кордону 180 євро.

Обчисліть митну вартість товару і розмір митних платежів, якщо в ході  митного оформлення були сплачені: плата за митне оформлення – 260 грн мито – за ставкою 10 %, акцизний збір – за ставкою 18 %, податок на додану вартість – за ставкою 20 %. Курс валюти – 40 грн / євро.

29. Використовуючи методику розрахунку показників системи національних рахунків, знайти величину непрямих податків і валовий національний продукт, якщо відомо (в млн дол.): національний дохід – 155; амортизація основного капіталу – 32; чистий внутрішній продукт – 174; чистий факторний дохід – 120; торгівельне сальдо – 38.

30. Величина експорту країни складає 4,5 % від показника ВВП, імпорту – 5 млрд дол., ВВП – 100 млрд дол. Знайти й прокоментувати величини: 1) сальдо торговельного балансу (чистого експорту); 2) зовнішньоторговельного обороту країни; 3) експортної квоти; 4) імпортної квоти; 5) зовнішньоторговельної квоти країни. 

31. Відомо, що ВВП України у N-ому році становив 544 153 млн грн, обсяг експорту послуг – 7505,5 млн дол. США, експорту товарів 38 368,0 млн дол. США; імпорту послуг – 3719,4 млн дол. США, імпорту товарів – 45 038,6 млн дол. США. Розрахувати експортну, імпортну та зовнішньоторговельну квоти, якщо середньорічний валютний курс 1 дол. США = 5,0 грн. На основі проведених розрахунків зробити висновок щодо рівня зовнішньоекономічної відкритості України.

32. Вітчизняне підприємство уклало з іноземною фірмою контракт на переробку сировини. Визначити ефект від толлінгу за таких умов: виробничі витрати, пов’язані з переробкою сировини (електроенергія – 100000 грн; енергоносії – 70000 грн; заробітна плата з відрахуваннями – 200000 грн; інші змінні витрати – 50000 грн; постійні витрати – 100000 грн); комерційні витрати – 200000 грн; кількість готового продукту, що залишається як плата за переробку, – 1000 т; ціна готового продукту – 30 дол. США/ т; курс валюти – 37,5 грн/дол. США; витрати, пов’язані з реалізацією готового продукту, – 20000 грн.

33. На митну територію України імпортується підакцизний товар в кількості 250 кг. Загальна митна вартість товару – 10500 грн. В ході митного оформлення сплачені: плата за митне оформлення (розмір – 70 дол. США); мито (ставка – 5%); акцизний збір (ставка – 20 дол. США за 1000 кг);  ПДВ (ставка – 20%). Курс НБУ – 40 грн / дол. США. Обчисліть розмір митних платежів.

Додаток Г
Типові тестові завдання 
мікроекономіка
1.  Основна економічна суперечність, що вивчається мікроекономікою, зумовлена:
а)
посиленням втручання держави в економіку та процесом глобалізації;
б)
погіршенням екологічної ситуації та існуванням монополій;
в)
наявністю практично у всіх країнах світу інфляції та безробіття;

г)
безмежністю потреб та обмеженістю ресурсів, необхідних для їх задоволення.

2.  Економічне поняття «обмеженість ресурсів» означає:
а)
відсутність у країни певних природних ресурсів;
б)
неможливість задоволення всіх людських потреб;
в)
стан ресурсів у період економічного спаду;
г)
високі ціни на товари, які обмежують можливість їх придбання.

3. Карта байдужості – це:
а)
 сукупність кривих, кожна з яких представляє різний рівень доходу споживача;
б)
 сукупність кривих однакового рівня корисності, кожна з яких представляє деякий інший рівень;
в) сукупність кривих однакового рівня доходу споживача, кожна з яких представляє деякий інший рівень доходу;

г) сукупність кривих сукупної та граничної корисності.
4. На основі кривої «ціна-споживання» можна побудувати криву:
а)
попиту;

б)
пропозиції;
в)
граничної корисності;

г)
загальної корисності.

5.
Гранична норма заміни одного товару іншим:
а)
визначає, від скількох одиниць одного товару споживач повинен відмовитись, щоб одержати додаткову одиницю іншого, без зміни рівня сукупної корисності;
б)
вимірює пропорції заміни одного товару іншим;
в)
показує абсолютну величину кута нахилу кривої байдужості в точці на кривій;
г)
всі відповіді правильні.
6. Закон попиту передбачає, що:
а)
перевищення пропозиції над попитом викликає зниження ціни;
б)
якщо доходи споживачів збільшуються, то вони купують більше товарів;
в)
крива попиту має позитивний нахил;
г)
коли ціна товару знижується, то обсяг покупок збільшується.

1. Ринкова пропозиція не відчуває впливу:
а)
зростання цін на ресурси;       

б)
вдосконалення технологій;
в) збільшення кількості продавців на ринку;
г)
вподобання споживачів.

8.
Конкурентна фірма збільшуватиме виробництво продукції, щоб максимізувати прибуток, за умови:
а)
МС > МR;

б)
МС = МR;

в)
МR > МС;

г)
МR = АFС.

9.
Взаємозв’язок між усіма можливими варіантами комбінацій факторів виробництва й обсягів продукції, що випускається, виражається за допомогою:
а)
кривої виробничих можливостей;
б)
кривої загального обсягу випуску продукту;
в)
виробничої функції;  
г)
кривої загальних витрат.

10.
Виробнича функція показує:
а) витрати, які забезпечують той чи інший обсяг випуску;
б) найбільш вигідний для фірми обсяг випуску за даних цін ресурсів;
в) максимальну кількість продукту, яку можна одержати, використовуючи різні комбінації заданих вхідних ресурсів;
г) мінімальну кількість продукції, яку можна одержати, використовуючи певну кількість ресурсів.

11. Згідно з правилом оптимального використання ресурсу:
а)
використання ресурсу буде прибутковим, якщо гранична доходність ресурсу дорівнює граничним витратам на нього;
б)
використання ресурсу буде прибутковим, якщо ціни всіх залучених ресурсів рівні;
в)
використання ресурсів буде прибутковим, якщо фірма купує їх на конкурентному ринку;
г)
використання ресурсів буде прибутковим до точки, де MR=МС.
12.
Приймаючи рішення щодо оптимального обсягу виробництва, конкурентна фірма, як і будь-яка інша, повинна виробляти таку кількість продукції, за якої:
а)
середні сукупні витрати мінімальні;
б)
середній виторг дорівнює середнім сукупним витратам;
в)
граничний виторг дорівнює граничним витратам;
г)
сукупний виторг є максимальним.
13. Постійні витрати фірми – це:
а)
 витрати на ресурси за цінами, діючими на момент їхнього придбання;
б)
 мінімальні витрати виробництва будь-якого обсязі у продукції за найсприятливіших умов виробництва;
в)
 витрати, які має фірма навіть у тому випадку, якщо продукція не виробляється;
г)
 всі витрати на виробництво продукції.

14.
Які витрати належать до змінних?
а)
 відсотки за банківський кредит і витрати на сировину;
б)
 орендна плата і вартість обладнання;
в)
 заробітна плата, вартість електроенергії і матеріалів, що використовуються;
г)
 всі витрати, необхідні для випуску продукції.

15.
Який фактор збільшує змінні витрати фірми?
а)
 підвищення орендної плати;
б)
 підвищення відсоткової ставки на банківські кредити;
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в)
підвищення заробітної плати основних робітників;
г)
підвищення заробітної плати інженерно-технічних робітників.

16.
Сукупні витрати обраховуються як:
а)
VС – TС;     

б)
FС + VС;  

в)
 FС + VС + МС; 

г) (FС + VС) / Q.

17.
Поняття досконалої конкуренції припускає, що:
а)
значна кількість фірм, що функціонує в галузі, випускає стандартні товари;
б)
є багато покупців, які купують цей товар за поточною ціною;
в)
всі продавці та покупці мають повну інформацію про ринок;
г)
всі відповіді правильні.

18.
Який з наступних ринків більше всього відповідає умовам досконалої конкуренції?
а)
взуття;       

б)
побутової техніки;    

в)
меблів;
г)
сільськогосподарської продукції.

19. Суспільні втрати від монопольної влади полягають у тому, що за інших рівних умов:
а)
монополіст виробляє менший обсяг продукції, ніж виробляла б конкурентна галузь;
б)
монополіст встановлює вищу ціну на товар порівняно з конкурентним ринком;
в)
монополія захоплює і перетворює на монопольний прибуток частину надлишку споживача; 

г) всі відповіді правильні.

20.
Для ринку монополістичної конкуренції не є характерним:
а)
обмежений контроль над цінами;
б)
відносно великі витрати на виробництво і реалізацію продукції;
в)
неможливість впливу на еластичність попиту з боку виробника;
г)
використання засобів нецінової конкуренції.

21.
Олігополія – це ринкова структура, де оперує:
а)
невелика кількість конкуруючих фірм;
б)
велика кількість конкуруючих фірм, що виготовляють диференційований продукт;
в)
велика кількість конкуруючих фірм, що виготовляють однорідний продукт;
г)
тільки одна велика фірма.

22.
У яких ринкових структурах товар є диференційованим:
а)
 у досконалій конкуренції, олігополії;
б)
 у монополістичній конкуренції та олігополії;
в)
 у досконалій конкуренції та олігополії; 

г) у чистій монополії та олігополії.

23. Похідний характер попиту на ресурс означає, що:
а)
попит фірми на ресурс залежить від попиту на готову продукцію фірми;
б)
попит фірми на ресурс залежить від ціни ресурсу;
в)
попит фірми на ресурс залежить від граничної продуктивності ресурсу;
г)
попит фірми на ресурс залежить від граничних витрат на нього.

24.
З підвищенням ставки заробітної плати робітник, який прагне максимізувати корисність часу:
а)
буде працювати більше;      

б)
буде працювати менше;

в)
може працювати більше або менше, залежно від його вподобань стосовно часу праці та часу дозвілля;
г)
буде працювати стільки ж часу, як і раніше.

25.
Вивчення рівноважної ціни і рівноважного обсягу виробництва на окремих ринках це:
а)
аналіз загальної ринкової рівноваги;
б)
аналіз часткової ринкової рівноваги;
в)
аналіз ринкових структур;    

г)
аналіз споживаної рівноваги.

макроекономіка
1. Поняття макроекономіка вперше ввів в економічний обіг:

а) Дж. М. Кейнс;

б) Р. Фріш;

в) П. Самуельсон;

г) С. Кузнець.
2. Основоположником макроекономіки як науки вважають: 

а) Дж. М. Кейнс;

б) Маршал;

в) Сміт;

г) К. Макконел.
3. При нормативному макроекономічному аналізі здійснюється:

а) теоретичне обґрунтування моделі поведінки економічного суб’єкта;

б) вивчення результатів впливу поведінки економічних суб’єктів на зміну макроекономічних показників;

в) розробка рекомендацій щодо використання інструментів макроекономічної політики;

г) емпірична перевірка правильності теоретичних гіпотез.
4. ВНП – це:

а) це сукупна ринкова вартість товарів та послуг, вироблених резидентами країни за рік в основних цінах;

б) це різниця між валовим випуском і проміжним споживанням;

в) це сукупна ринкова вартість кінцевої продукції, виробленої резидентами країни за рік; 

г) це доходи, які надходять до господарюючих суб’єктів у порядку первинного розподілу створеної доданої вартості.

5.
 Яка з формул є вірною, для розрахунку ВВП за витратами?

а) С + І + G + NE;

б) W + Рг + і + R + Am + IT;

в) С + G + R + Am;

г) всі формули не вірні.

6. У закритій економіці, при розрахунку ВВП не враховується:

а) державні витрати;

б) чистий експорт;

в) інвестиції;

г) витрати домогосподарств.

7. Державні трансфертні платежі:

а) виплати уряду домогосподарствам, які не обумовлені участю у процесі виробництва;

б) видатки уряду на наймання в державний сектор працівників;

в) правильні відповіді А і Б;

г) немає правильної відповіді.

8. До соціальних наслідків безробіття можна віднести:
а) збільшення податків;
а) скорочення сукупного попиту;
в) зниження життєвого рівня безробітних;
г) всі вище перераховані відповіді.

9. Закон Оукена відображає:

а) взаємозалежність між ринком благ і ринком праці;

а)  існування залежності між щорічним зростанням зарплати та відсотком безробіттям;

в) зв’язок між змінами інвестицій та змінами величини прибутку.

10. Рівень безробіття визначається:

а) відношенням числа безробітних до чисельності робочої сили;

а) як сума усіх доходів господарських одиниць і економічної діяльності;

в) як частка від ділення числа зайнятих до чисельності населення у віці від 16 р. і старших.

11. Природне безробіття включає такі види безробіття:

а) циклічне + структурне;
а) фрикційне + структурне;
в) фрикційне + циклічне;
г) циклічне + фактичне.

12. Крива сукупного попиту відбиває відношення між:

а)
рівнем цін і сукупними видатками на купівлю товарів і послуг;

б)
рівнем цін, який визначають покупці, і рівнем цін, який задовольняє продавців;

в)
обсягами виробленого і спожитого ВВП;

г)
усі відповіді неправильні.

13. Сукупний попит – це:

а)
графічне зображення взаємозв’язку між кількістю товарів і послуг, яку покупці хочуть придбати за загальним рівнем цін;
б)
загальний обсяг товарів і послуг, який хочуть купити покупці за даного рівня цін;
в)
проста графічна модель доходу, яка виявляє мультиплікативне збільшення сукупного доходу (обсягу виробництва) зі зміною видатків;
г)
не пов’язані з рівнем цін обставини, що впливають на видатки покупців за заданого рівня цін.
14. Сукупний попит для відкритої економіки відображається тотожністю:

а)
АD = С + І + G + NЕ;
б)
Y = MV/P;

в)
АD = С + І + G;
г)
AD = S + I + T.

15. Сукупна пропозиція – це:

а) обсяг номінального ВВП, який макроекономічні суб’єкти бажають купити з метою задоволення своїх платоспроможних потреб;

б) загальний обсяг товарів та послуг в економіці, який може бути запропонований фірмами при певному рівні внутрішніх цін;

в) обсяг потенційного ВВП, який макроекономічні суб’єкти бажають купити з метою задоволення своїх платоспроможних потреб.
16. Поняття «попит на гроші» означає:
а)
бажання тримати цінні папери, які при необхідності можуть бути легко перетворені у гроші за фіксованою ціною;
б)
суму грошей, що підприємці хотіли б використати для надання кредиту при даній відсотковій ставці;
в)
попит на гроші з боку активів;
г)
сума попиту на гроші для угод і попиту на гроші з боку активів.

17. Пропозиція грошей представлена:
а)
готівкою та обов’язковими банківськими резервами;
б)
готівкою та чековими депозитами;
в)
готівкою та надлишковими резервами;
г)
готівкою та великими строковими внесками.
18. Гранична схильність до споживання – це: 

а) величина споживчих витрат при певному рівні доходу; 

б) величина збережень при певному рівні доходу; 

в) величина відношення приросту доходу до приросту споживання; 

г) величина відношення приросту споживання до приросту доходу. 

19. Гранична схильність до збереження – це: 

а) величина збережень при певному рівні доходу; 

б) величина споживчих витрат при певному рівні доходу; 

в) величина відношення приросту збережень до приросту доходу; 

г) величина відношення приросту споживання до приросту доходу.

20. Інвестиції – це:

а) вкладення в основне будівництво; 

б) витрати на відновлення зношеного обладнання;

в) витрати на поповнення запасів;

г) вкладення в капітал, тобто видатки на виробництво і нагромадження   капітальних благ.

21. Мультиплікатор інвестицій – це відношення:

а) приросту ЧНП до приросту інвестицій; 

б) приросту інвестицій до приросту ЧНП;

в) приросту інвестицій до приросту заощаджень населення; 

г) ЧНП до розміру інвестицій. 

22. Кейнсіанська модель «витрати-випуск»:

а) є динамічною моделлю;

б) передбачає фіксований рівень цін;

в) припускає гнучкі ціни;

г) немає правильної відповіді.

23. Якщо сучасна економіка є регульованою, то чи є необхідність використовувати ринковий механізм?

а) ринковий механізм у регулюванні національної економіки не потрібен;

б) ринковий механізм має використовуватись в органічній єдності з державними регуляторами;

в) ринковий механізм має використовуватись тільки в окремих галузях народного господарства;

г) усі відповіді неправильні.

24. Дефіцит державного бюджету утворюється, якщо:

а) обсяг податкових надходжень зменшується;

б) витрати держави зменшуються;

в) сума активів держави перевищує обсяги її зобов’язань;

г) сума витрат держави перевищує обсяг податкових надходжень.

25. Державний борг – це сума попередніх:

а) бюджетних дефіцитів;

б) державних витрат;

в) бюджетних надлишків за вирахуванням бюджетних дефіцитів;

г) бюджетних дефіцитів за вирахуванням бюджетних надлишків.

Міжнародна економіка

1. Які показники не використовують для аналізу відкритості економіки країни:

а) експортна квота;
б) ввп;
в) імпортна квота;
г) коефіцієнт покриття.

2. Відповідно до теорії порівняльних переваг, у результаті розвитку міжнародної торгівлі загальний обсяг світового виробництва:

а) неможливо визначити;
б) скорочується;
в) збільшується;
г) залишається незмінним.
3. У чому полягає сутність часткового поділу праці:

а) вищий щабель розвитку суспільного територіального поділу праці між країнами, що передбачає стійку концентрацію виробництва певної продукції в окремих країнах;
б) поділ праці між великими сферами матеріального й нематеріального виробництва, такими як промисловість, сільське господарство, транспорт, зв’язок та ін.;
в) поділ праці всередині великих сфер по галузям і підгалузям, а також усередині них;
г) поділ праці всередині одного підприємства, при цьому підприємство трактується широко, як цикл створення закінченого товару.
4. Міжнародна макроекономіка вивчає: 

а) закономірності міждержавного руху конкретних товарів і факторів виробництва та їх ринкові характеристики – попит, пропозицію, ціну тощо; 

б) закономірності функціонування відкритих національних економік і світового господарства загалом;

в) закономірності міжнародних товарно-грошових відносин, які становлять сукупність зовнішньої торгівлі усіх країн світу;

г) усі відповіді правильні.

5. Міжнародною фінансовою організацією є:

а) МВФ;

б) СОТ; 

в) Конференція ООН з торгівлі та розвитку ЮНКТАД; 

г) правильні відповіді а), б).

6. У якому з випадків мова йде про малу відкриту економіку:

а) національна економіка, експорт та імпорт якої становлять значну частку відповідних світових показників;

б) національна економіка з невисокою питомою вагою експорту у ВВП;

в) національна економіка з незначною питомою вагою іноземних інвестицій.
7. Міжнародна торгівля – це:

а) сфера міжнародних товарно-грошових відносин, що є сукупністю зовнішньої торгівлі всього світу;
б) стійкий обмін продуктами виробництва між контрагентами з різних країн;
в) сукупність експортних та імпортних операцій.

8. Торговий оборот – це:

а) сума вартісних обсягів експорту та імпорту;
б) різниця вартісних обсягів експорту та імпорту;
в) частка вартісних обсягів експорту та імпорту.

9. Ознаками міжнародної економіки є:

а) розвинута сфера міжнародного обміну товарами на базі міжнародної торгівлі;
б) розвинута сфера міжнародного руху факторів виробництва, перш за все у формах ввезення-вивезення капіталу, робочої сили і технології;
в) міжнародні форми виробництва на підприємствах, розміщених у декількох країнах, насамперед у рамках транснаціональних корпорацій (тнк);
г) самостійна міжнародна фінансова сфера, не пов’язана з обслуговуванням міжнародного руху товарів та руху факторів виробництва;
д) система міжнародних і наднаціональних, міждержавних і недержавних механізмів міжнародного регулювання з метою забезпечення збалансованості й стабільності економічного розвитку;
є) економічна політика держав, що виходить із принципів відкритої економіки;
ж) всі відповіді правильні.

10. Яку з наведених передумов не взяв до уваги Д.Рікардо, розробляючи теорію відносних переваг:

а) рішення про спеціалізацію приймається з урахуванням транспортних витрат;

б) попит і пропозиція на товар абсолютно еластичні;

в) фактори виробництва мобільні;

г) в обміні беруть участь два товари, що виготовлюються у двох різних країнах.
11. За способом стягнення мита бувають:

а) специфічні та адвалорні;

б) специфічні, адвалорні, преференційні;

в) преференційні;

г) адвалорні;

д) специфічні, адвалорні, комбіновані;

є) комбіновані.

12. Транснаціональна компанія вирішила збільшити частку свого капіталу в закордонному підприємстві з 45 до 55%. Це підприємство відносно ТНК буде називатися:

а) філія;

б) дочірнє підприємство;

в) асоційована компанія;

г) підрозділ;

д) холдингова компанія;

є) все перелічене.

13. Якщо дві країни укладають угоду, за якою експортно-імпортні операції резидентів цих країн не оподатковуються митами, то така форма інтеграції називається:

а) спільний ринок;

б) зона вільної торгівлі;

в) митний союз;

г) економічний союз;

д) преференційна торгова угода.

14. Міжнародна ліквідність – це:

а) сукупність усіх платіжних інструментів;

б) склад валютного курсу та валютних паритетів;

в) складний економічний механізм, який забезпечує купівлю та продаж окремих валют;

г) готівкова частина грошової маси, яка циркулює з рук у руки.
15. Валюта це – :

а) особливий товар, який виконує роль загального еквівалента при обміні;

б) готівкова частина грошової маси, що циркулює з рук у руки у вигляді банкнот і монет;

в) один із різновидів цінних паперів;

г) готівкова частина грошової маси, яка циркулює з рук у руки;

д) всі відповіді правильні.

16. Міжнародні інвестицій можна класифікувати на:

а) прямі і непрямі;

б) прямі і портфельні;

в) прямі, портфельні, інші;

г) прямі, портфельні, стратегічні;

д) прямі, портфельні, диверсифіковані;

є) прямі, портфельні; фінансові.  

17. Свопи – це:

а) угоди між двома сторонами про обмін фіксованої кількості валюти на певну дату в майбутньому за курсом або ціною, обумовленою в момент укладання угоди;
б) обмін двома валютами на основі простих стандартних контрактів з розрахунками за ними терміном до двох днів;

в) контракти, які надають право (але не зобов’язання) одному з учасників угоди купити або продати певну кількість іноземної валюти за фіксованою ціною протягом певного часу до дати закінчення контракту або тільки на певну дату; 
г) операції, які поєднують купівлю-продаж двох валют на умовах негайної поставки з одночасною контругодою на певний строк з тими самими валютами.

18. До балансових рахунків платіжного балансу належать:

а) рахунок кінцевий, рахунок початковий, рахунок проміжний;
б) рахунок дебетовий, рахунок кредитовий, сальдо;
в) рахунок кінцевий;
г) рахунок проміжний, рахунок кредитовий, сальдо;
д) рахунок кінцевий, рахунок початковий;
є) правильна відповідь б, в.
19. До накопичувальних рахунків платіжного балансу належать:

а) рахунок операцій с капіталом, рахунок фінансових операцій;
б) рахунок операцій з капіталом, рахунок фінансових операцій, рахунок інших змін в активах, рахунок переоціночний;
в) рахунок переоціночний, рахунок фінансових операцій;
г) рахунок розподілення доходу, рахунок фінансових операцій, рахунок переоціночний;
д) рахунок операцій з капіталом,  рахунок інших змін в активах;
є) правильна відповідь в, г.
20. До тарифних методів торгової політики належать :

а) мита, субсидії та квоти;
б) мита, квотування, ліцензування;
в) мита та тарифні квоти;
г) квотування, ліцензування;
д) субсидії та квоти;
є) ліцензування, мита, субсидії.

21. Ринок позикових капіталів складається з:

а) світового грошового ринку та ринку капіталів;
б) світового ринку капіталів;
в) міжнародний платіжний обіг, пов’язаний з оплатою грошових зобов’язань юридичних і фізичних осіб різних країн;
г) охоплює середньо- і довгострокові кредити;
д) світового грошового ринку та ринку капіталів, охоплює акції та облігації;
є) світового грошового ринку та ринку капіталів, фінансування капіталовкладень.
22. Євроринок включає:

а) грогрошовий ринок (ринок короткострокових кредитів);
б) єврогрошовий ринок, ринок середньострокових банківських єврокредитів;
в) єврогрошовий ринок, ринок середньострокових банківських єврокредитів; ринок єврооблігацій;
г) єврогрошовий ринок, ринок середньострокових банківських єврокредитів; ринок єврооблігацій, європозик;
д) сукупність капіталу, майна та інших засобів підприємства;
є) єврогрошовий ринок, європозик.

23. До торгових послуг у платіжному балансі належать:

а) тільки транспорт, комунальні послуги, зв’язок, будівництво, страхування;
б) тільки транспорт, подорожі, зв’язок, будівництво, страхування, фінансові, роялті та ліцензійні платежі, бізнес-послуги, особисті та рекреаційні, культурні, урядові;
в) тільки зв’язок, будівництво, страхування;
г) тільки бізнес-послуги, особисті та рекреаційні, культурні, урядові;
д) тільки роялті та ліцензійні платежі, бізнес-послуги, комунальні услуги;
є) тільки транспорт, подорожі, рекреаційні, культурні, урядові.
24. Розподіл транспортних витрат між торгуючими країнами залежить:

а) від еластичності попиту на тран. послуги;
б) еластичності пропозиції транспортних послуг;
в) еластичності попиту і пропозиції  транспортних послуг;
г) від пропозиції транспортних послуг;
д) взагалі не залежить від будь-якої еластичності на трансп. послуги;
є) правильна відповідь відсутня.

25. Причини еміграції поділяють:

а) на економічні та неекономічні;
б) на економічні та соціальні;
в) на економічні та політичні;
г) на політичні та соціальні.
Міжнародна економічна діяльність України
1. Об’єктами міжнародної економічної діяльності України є:
а) промислові товари, машини та обладнання;

б) паливно-сировинні та сільськогосподарські товари;
в) ноу-хау, ліцензії, транспортні послуги, послуги в галузі зв’язку, послуги банків та страхових компаній;

г) товар-продукт, товар-послуга, капітал, трудові ресурси.  

2. Суб’єкти міжнародної економічної діяльності визначено в Законі України: 

а) «Про міжнародну економічну діяльність»;

б) «Про підприємницьку діяльність»;  

в) «Про зовнішньоекономічну діяльність»;

г) «Про митну справу в Україні».

3. Зазначте найбільш повний перелік суб’єктів міжнародної економічної діяльності України:

а) громадяни україни, іноземні громадяни та особи без громадянства, які мають відповідну правоздатність;

б) юридичні, фізичні особи, організаційні структури, які наділені відповідною дієздатністю та правами;  

в) підприємства, організації та об’єднання всіх видів;

г) громадяни україни та спільні підприємства з участю українських та іноземних суб’єктів господарської діяльності.

4. До координаційних органів регулювання міжнародної економічної діяльності України належать:
а) регіональні, місцеві органи влади;

б) верховна рада, президент, кабінет міністрів;

в) міністерство економіки, національний банк, міністерство фінансів;

г) інститути, які у своїй діяльності керуються національними інтересами.
5. Режим найбільшого сприяння для іноземних суб’єктів ЗЕД на території України означає, що вони…

а) зобов’язані додержуватися норм міжнародного права;

б) зобов’язані додержуватися норм національного законодавства;

в) мають обсяг прав та обов’язків не менший, ніж вітчизняні підприємці;

г) мають такі самі права, преференції та пільги, якими користуються підприємці будь-якої іншої країни, котрій наданий такий режим.

6. В Україні виділяють такі форми міжнародної економічної діяльності:
а) міжнародна торгівля товарами, надання міжнародних послуг, транскордонний рух капіталів;

б) міжнародний кредит, міжнародні валютно-фінансові відносини, міжнародна міграція робочої сили;

в) участь у діяльності міжнародних економічних організацій, міжнародне співробітництво у виробничих, науково-техніч​них сферах;

г) всі відповіді вірні.

7. Який правовий режим створює іноземним інвесторам рівні умови діяльності з національними підприємствами?

а) спеціальний режим;

б) режим найбільшого сприяння;

в) національний режим;
г) регіональний режим.

8. До  економічних факторів міграції робочої сили належать:

а) поліпшення добробуту;

б) закордонна діяльність ТНК;
в) об’єднання чи розпад держав;

г) правильні відповіді а, б.

9.  До  неекономічних факторів міграції робочої сили належать:
а) поліпшення добробуту;

б) закордонна діяльність ТНК;
в) проблеми статусу у суспільстві;

г) наявність безробіття в країні.

10. Діяльність посередників у міжнародній торгівлі згідно з її природою слід класифікувати як таку, що належить до:

а) сфери фінансів;

б) сфери послуг;
в) сфери виробництва;

г) сфери консалтингу.

11.  Правова  форма, що відображає міжнародний комерційний обмін – це:
а) комерційна угода;

б) торговельна угода;

в) міжнародна торговельна звітність;

г) міжнародний комерційний контракт.

12. Документ, згідно з яким одна сторона (комітент) доручає іншій стороні (комісіонеру) за відповідну винагороду, за кошти комітента, але від імені комісіонера укласти для комітента одну чи кілька угод від свого імені – це:

а) договір-комісії;
б) договір-доручення;

в) договір-посередництво;

г) договір-довірительство.

13. Сукупність спеціалізованих умов, які визначають обов’язки контрагентів стосовно поставки товару і встановлюють момент переходу ризиків від однієї сторони до іншої, а також конкретний строк поставки товару або окремих його партій – це:

а) міжнародне законодавство;

б) принципи інституту з уніфікації міжнародного приватного права (унідруа);
в) положення lex mercatoria;
г) інкотермс.
14. Імпорт –…

а) це продаж та вивезення товарів за кордон з метою їх реалізації на зовнішніх ринках через передання у власність контрагенту в іншій країні;

б) це купівля та ввезення товарної продукції з-за кордону з метою їх реалізації на внутрішньому ринку та використання на території країни;

в) різниця між надходженнями і витратами за певний проміжок часу;

г) всі відповіді вірні.

15.  Що не відноситься до первинних факторних передумов для міжнародної торгівлі країни:

а) ресурсо-кліматичні умови розвитку економіки;

б) забезпеченість робочою силою;
в) різниця між надходженнями і витратами за певний проміжок часу;

г) характер робочої сили.

16. Що не відноситься до вторинних факторних передумов для міжнародної торгівлі країни:

а) історично сформований профіль національного виробничого комплексу;
б) забезпеченість робочою силою;
в) характер робочої сили;
г) суб’єктивні (нехай і об’єктивно зумовлені) рішення щодо розвитку тих або інших видів виробництва.

17. До групи природно-географічних факторів міжнародної економічної діяльності не належить:

а) різниця у величині території країн, що співпрацюють;

б) різниця у чисельності населення;

в) нерівномірність кліматичних умов;
г) всі відповіді вірні.

18.  Міжнародний контракт – це:

а) домовленість про комерційний обмін товарами;

б) домовленість про комерційний обмін послугами;

в) домовленість про комерційний обмін цінностями;

г) домовленість про комерційний обмін документами.

19. Правила Інкотермс затверджує:

а) міжнародна торгівельна палата;

б) світова організація торгівлі;

в) регіональні торгівельні організації;

г) Державна митна служба.

20. Платіжний баланс є пасивним, коли:

а) експорт товарів перевищує їх імпорт;

б) платежі перевищують надходження;

в) надходження перевищують платежі;

г) експорт товарів менший за імпорт.

21. У пункті «Предмет контракту» зазначається:

а) маршрут перевезення;

б) якість товару;

в) найменування товару;

г) місце знаходження контрагентів.

22. Під терміном «поставка товару» розуміють:

а) дострокову поставку товару покупцеві;

б) момент передачі товару покупцеві або особі, що діє від його імені;

в) поставку товару пізніше дати, зазначеної у контракті;

г) проміжні поставки.

23. Які з перелічених «форс-мажорних обставин» належать до короткочасних?

а) замерзання моря;

б) заборона експорту;

в) війна;

г) блокада.

24. Яка форма зовнішньої торгівлі передбачає повний або частково збалансований обмін товарами?

а) операції з давальницькою сировиною;

б) комплектація імпортних закупівель;

в) компенсаційні операції;

г) зустрічна торгівля.

25. Надання технологічних знань, проведення технічних робіт, консультування «на місці подій» з метою оптимізації виробничо-комерційної діяльності це:

а) лізинг;

б) інжиніринг;

в) франчайзинг;

г) демпінг.

Міжнародні валютно-фінансові та кредитні відносини
1. Хто може виступати суб’єктами міжнародних фінансів?

а) держава;

б) підприємство;

в) фізичні та юридичні особи;

г) усі відповіді вірні.

2. На якому з приведених ринків міжнародні фінанси не функціонують?

а) грошовому;

б) валютному;

в) фондовому;

г) ощадному.

3. Які функції притаманні міжнародній фінансовій системі?

а) фіскальна і соціальна;

б) розподільча і контрольна;

в) стимулююча т контрольна;

г)розподільча та стимулююча.

4. Юридична міжнародна фінансова політика представлена:

а) сукупністю рекомендацій юридично оформлених в нормах і принципах;

б) сукупністю законів і міжнародних стандартів юридично оформлених в актах;

в) сукупністю міжнародних правил оформлених на юридичних бланках;

г) сукупністю рекомендацій оформлених в нормах.

5. Межнародна фінансова політика по характеру рекомендацій, а також їх насдідків поділяються на:
а) оперативну і тактичну;
б) долгострокову та  перспективну;
в) структурну та поточну;
г) усі відповіді вірні.

6. Довгострокова політика передбачає структурні зміни міжнародного фінансового механізму, тобто суттєві зміни в:

а) податковій та кредитній політиці;

б) методах вирівнювання платіжних балансів;

в) міжнародних розрахункових і платіжних засобів;

г) усі відповіді вірні.

7. Міжнародна валютна політика не охоплює:
а) податкову та кредитну політику;
б) валютно інвестиційну;
в) дисконтну;
г) девізну політику.

8. Хеджування – це:
а) компенсаційні дії, покупців та продавців на валютному ринку з ціллю захисту свого доходу в майбутньому від зміни валютних курсів;
б)купівля-продаж валюти в цілях одержання прибутку, яка дорівнюється різниці між курсом  спот, по якому покупець купує валюту, та курсом спот, по якому він її продав; 
в) форвардний продаж валюти, еквівалентний по розмірам масштабам інвестиції, плюс відсоток, який буде одержанийна інвестіції.
9. Під міжнародними розрахунками розуміють:
а) систему організації та регулювання платежів у сфері міжнародних економічних відносин, суб’єктами яких є банки та експортери;
б) систему організації та регулювання платежів у сфері міжнародних економічних відносин, суб’єктами яких є банки, експортери та імпортери;
в) систему організації та регулювання платежів у сфері міжнародних економічних відносин, суб’єктами яких є банки та імпортери.
10. Що не притаманне ринковим міжнародним фінансово-кредитним відносинам?
а) фінансова допомога;

б) товарно-грошовий оборот;

в) перерозподіл грошових потоків;

г) дія закону попита та пропозиції.

11. Суть сучасного світового валютного ринку в:

а) переросподілі вартості між економічноми суб’єктами; 

б) забезпеченні світового товарообігу;

в) забезпеченні світового туризму;

г) накопичення світового капиталу.

12. Деривативи – це:

а) цінні папери; 

б) похідні фінансові інструменти;

в) іноземні банківські вклади; 

г) міждународні кредитні угоди.

13. Світовий фінансовий ринок може бути:

а) поточним та строковим;

б) кредитним, фондовим, фінансовим;

в) біржовим та позабіржовим;

г) короткостроковим та довгостроковим.

14. Світовий кредитний ринок – це:

а) ринок євродоларів;

б) ринок ГКО;

в) ринок акціонерних цінних паперів;

г) ринок боргових цінних паперів.

15. Які операції не відносяться до строкових операцій на валютному ринку:

а) ф’ючерсні;

б) форвардні;

в) ф’ючерсні та форвардні;

г) касові.

16. Фінансова взаємозалежність країн всього світу в результаті зростання та ускладнення міжнародних фінансових відносин – це фінансова:

а) інституціоналізація;

б) глобалізація;

в) інтеграція;

г) реінтеграція.

17. Квота країни в МВФ залежить:

а) від масштабів економіки країни;

б) однакова для всіх;

в) залежить від переговорів з країнами-членами МВФ;  

г) встановлюється Радою директорів МВФ.

18.Європейська валютна система була заснована в 1979 р. на використанні валюти:
а) SDR;

б) ЕВРО;

в) ЕКЮ;

г) UAN.

19. Одностороння міграція капіталу з однієї країни в інші з метою отримання максимального прибутку, це:

а) імпорт капіталу;

б) експорт капіталу;

в) фінансовий інжиніринг;

г) міжнародна економічна допомога.

20. Грошові фонди національних фінансових систем, які обертаються на світовому фінансовому ринку – це:

а) капітал;

б) світові фінансові ресурси;

в) валютні ресурси;

г) інвестиційні ресурси.

21. Угода про купівлю або продаж того або іншого фінансового інструменту за наперед узгодженою ціною протягом певного місяця в майбутньому:

а) валютний опціон;

б) форфейтинг;

в) фінансовий ф’ючерс;

г) контракт.

22. Валютна операція, що поєднує купівлю-продаж двох валют на умовах негайного постачання з одночасною контроперацією на певний термін з тими ж валютами:

а) своп;

б) спот;

в) опціон;

г) хеджування.

23. Придбання банком або спеціалізованою факторинговою компанією грошових вимог постачальника до покупця та їх інкасація за певну винагороду:

а) ф’ючерс;

б) форекс;

в) факторинг;

г) всі відповіді вірні.

24. Компанії, що здійснюють фінансово-господарську діяльність на території кількох країн, – це:

а) банки;

б) міжнародні компанії;

в) транснаціональні корпорації;

г) офшорні центри.

25. Зобов’язання перед нерезидентами, які виникають внаслідок міжнародних позик або продажу фінансових активів за кордон:

а) зовнішній борг;

б) внутрішній борг;

в) державний борг;

г) корпоративний борг.

Міжнародний бізнес
1. За оцінками американських спеціалістів причиною поразок у бізнесі є неправильна взаємодія з клієнтами:

а) у 60 % випадків;

б) у 20 % випадків;

в) у 40 % випадків.

2. Одним з елементів системи підготовки до переговорів є опції, під якими розуміють:

а) підготовку різних варіантів договору;

б) пошук зовнішніх стандартів, які ми можемо використовувати для переконання інших;

в) необхідність брати на себе такі зобов’язання, які ми можемо виконати.

3. Для китайського національного стереотипу характерне:

а) покора, терпіння, недобросовісність, що проявляється досить часто,чинопоклоніння, працелюбство, схильність змішувати сімейні та ділові стосунки;

б) працелюбство, терпіння, внутрішнє прагнення до гармонії, колективізм, витримка, делікатність;

в) неспішність, відношення до часу, як до нескінченного ресурсу, гордість, намагання уникнути будь – яких конфліктів, повага до сили, яка не демонструється відкрито;

г) інтелектуалізм, безкомпромісність, нерішучість у сфері реалізації проектів, розкутість, почуття гумору, винахідливість в особистому житті.

4. Для американського національного стереотипу характерне:

а) неприйняття абстрактних проектів, почуття власної гідності, холоднокровність, консерватизм, етноцентризм;

б) працелюбство, терпіння, внутрішнє прагнення до гармонії, колективізм, витримка, делікатність;

в) прагматизм, цільовий динамізм, індивідуалізм, самостійність у прийнятті та реалізації рішень, патріотизм;

г) інтелектуалізм, безкомпромісність, нерішучість у сфері реалізації проектів, розкутість, почуття гумору, винахідливість в особистому житті.

5. Для французького національного стереотипу характерне:

а) покора, терпіння, недобросовісність, що проявляється досить часто,чинопоклоніння, працелюбство, схильність змішувати сімейні та ділові стосунки;

б) працелюбство, терпіння, внутрішнє прагнення до гармонії, колективізм, витримка, делікатність;

в) неспішність, відношення до часу, як до нескінченного ресурсу, гордість, намагання уникнути будь – яких конфліктів, повага до сили, яка не демонструється відкрито;

г) інтелектуалізм, безкомпромісність, нерішучість у сфері реалізації проектів, розкутість, почуття гумору, винахідливість в особистому житті.

6. Для англійського національного стереотипу характерне:

а) неприйняття абстрактних проектів, почуття власної гідності, холоднокровність, консерватизм, етноцентризм;

б) працелюбство, терпіння, внутрішнє прагнення до гармонії, колективізм, витримка, делікатність;

в) прагматизм, цільовий динамізм, індивідуалізм, самостійність у прийнятті та реалізації рішень, патріотизм;

г) інтелектуалізм, безкомпромісність, нерішучість у сфері реалізації проектів, розкутість, почуття гумору, винахідливість в особистому житті.

7. Для японського національного стереотипу характерне:

а) покора, терпіння, недобросовісність, що проявляється досить часто,чинопоклоніння, працелюбство, схильність змішувати сімейні та ділові стосунки;

б) працелюбство, терпіння, внутрішнє прагнення до гармонії, колективізм, витримка, делікатність;

в) неспішність, відношення до часу, як до нескінченного ресурсу, гордість, намагання уникнути будь – яких конфліктів, повага до сили, яка не демонструється відкрито;

г) інтелектуалізм, безкомпромісність, нерішучість у сфері реалізації проектів, розкутість, почуття гумору, винахідливість в особистому житті.

8. Американці на діловій зустрічі характеризуються: 

а) дружністю, відвертістю і щирістю, готовністю до співпраці та пошуку розумних компромісів, прагненням до отримання всієї потрібної інформації та готовністю обмінюватись нею з партнерами;

б) глибокою повагою до традицій національних, державних, сімейних і інших;

в) прагненням до створення неквапливості, дружності та довіри у всіх справах.

9. Соціально-культурне середовище міжнародних корпорацій – це:

а) сукупність економічних відносин і ресурсів країн-господарів, що визначають можливості започаткування і розвитку відділень транснаціональних корпорацій у цій країні;

б) сукупність різноманітних відносин та інтересів різних груп і організацій, які складаються у всіх країнах, де корпорація здійснює свої ділові операції;

в) сукупність етнічних і культурних характеристик населення приймаючих країн, що створюють відповідні національні стереотипи поведінки.

10. Культура являє собою набуті знання, які люди використовують для інтерпретації досвіду і ...

а) укладання міжнародних угод;        

в) створення нових товарів (послуг);

б) загальної соціальної поведінки;    

г) усі відповіді вірні.

11. Найважливішими проявами культури є:

а) цінності, позиція, поведінка; 

б) природа, клімат; 

в) освіта, рівень доходів населення;

г) наука, мистецтво, самодіяльність населення.

12. Що з наведеного не належить до комерційних операцій міжнародних корпорацій?

а) імпорт;

б) реекспорт;

в) ліцензування;

г) пристосування продукту до особливостей національних ринків.

13. Який з наведених підрозділів міжнародних корпорацій несе відповідальність за якість проведення комерційних операцій?

а) стратегічного планування;

б) маркетингу;

в) досліджень і розробок;

г) закупівель і продажів.

14. Лізингові платежі не включають ... 

а) амортизацію об’єкта лізингу;

б) відсотки за кредитом;

в) плату за патент;

г) операційні витрати лізингодавця.

15. Коли партнер-імпортер розраховується виробленою продукцією за поставки експортера, то має місце ... 

а) торгова компенсаційна угода;

б) міжнародний лізинг;

в) оперативний лізинг;

г) фінансовий лізинг.

16. Характерні риси ери глобалізації:

а) цей період проходить під знаком революційних технологічних змін;

б) міжнародні економічні зв’язки охопили практично всі країни планети і кожна з них залежить від міжнародного бізнесу;

в) відбувається значний розвиток міжнародного бізнесу;

г) всі відповіді вірні.

17. Вкажіть концепції міжнародного менеджменту:

а) етноцентрична концепція;

б) поліцентрична концепція;

в) регіоцентрична концепція;

г) всі відповіді правильні.

18. PEST-аналіз – це:

а) аналіз зовнішнього середовища корпорації;

б) аналіз внутрішнього середовища корпорації;

в) аналіз сильних та слабких місць корпорації;

г)  аналіз можливостей та загроз корпорації.

 

19. SWOT-аналіз – це:

а) аналіз зовнішнього середовища корпорації;

б) аналіз внутрішнього середовища корпорації;

в) аналіз сильних та слабких місць корпорації;

г) аналіз можливостей та загроз корпорації;

д) правильна відповідь в) і г).

20. Вкажіть функції стратегічного менеджменту:

а) планування і контроль;

б) фіскальна;

в) розподілу;

г) мотивації та організації діяльності корпорації;

д) правильна відповідь а) і г).

21. Вкажіть функції міжнародного менеджменту:

а) стратегічне планування;

б) мобілізація фінансових ресурсів;

в) розподіл і перерозподіл фінансових ресурсів;

г) контрольна.

22. Соціально-культурне середовище міжнародних корпорацій – це:

а) сукупність економічних відносин і ресурсів країн-господарів, що визначають можливості започаткування і розвитку відділень транснаціональних корпорацій у цій країні;

б) сукупність різноманітних відносин та інтересів різних груп і організацій, які складаються у всіх країнах, де корпорація здійснює свої ділові операції;

в) сукупність етнічних і культурних характеристик населення приймаючих країн, що створюють відповідні національні стереотипи поведінки.

23. Загальна мета міжнародного менеджменту полягає в:

а) тому, щоб дати основоположне уявлення про формальні організації, що представляють крупний міжнародний бізнес, про їх внутрішню будову і функціональні взаємозв’язки та ефективність управління ними;

б) тому, щоб комплексному вивченні, аналізі та оцінці зовнішнього середовища міжнародного бізнесу в інтересах пошуку і реалізації джерел конкурентних переваг фірми;

в) поглибленому аналізі та оцінці культурного фонду в кожній країні перебування і використання його можливостей при вироблення рішень по функціонуванню і розвитку фірми;

г) всі відповіді правильні.

24. Вкажіть правильне визначення ТНК:

а) це національні монополії із зарубіжними активами, виробнича і торговельно-збутова діяльність яких виходить за рамки однієї держави;

б) це міжнародні корпорації, які об’єднують компанії ряду держав на виробничій, інвестиційній та науково-технічній основі;

в) правильна відповідь відсутня.

25. Основними аспектами мотивації, що спонукають міжнародну компанію здійснювати міжнародний бізнес, є:

а) розширення збуту;

б) придбання ресурсів;

в) диверсифікація джерел постачання і збуту;

г) всі відповіді правильні.

Додаток Д

Стаття 42. Академічна доброчесність 

(Закон України «Про освіту» від 05.09.2017 № 2145-VIII)

1. Академічна доброчесність – це сукупність етичних принципів та визначених законом правил, якими мають керуватися учасники освітнього процесу під час навчання, викладання та провадження наукової (творчої) діяльності з метою забезпечення довіри до результатів навчання та/або наукових (творчих) досягнень.

2. Дотримання академічної доброчесності здобувачами освіти передбачає:

· самостійне виконання навчальних завдань, завдань поточного та підсумкового контролю результатів навчання (для осіб з особливими освітніми потребами ця вимога застосовується з урахуванням їхніх індивідуальних потреб і можливостей);

· посилання на джерела інформації у разі використання ідей, розробок, тверджень, відомостей;

· дотримання норм законодавства про авторське право і суміжні права;

· надання достовірної інформації про результати власної навчальної (наукової, творчої) діяльності, використані методики досліджень і джерела інформації.

3. Порушенням академічної доброчесності вважається:

· академічний плагіат – оприлюднення (частково або повністю) наукових (творчих) результатів, отриманих іншими особами, як результатів власного дослідження (творчості) та/або відтворення опублікованих текстів (оприлюднених творів мистецтва) інших авторів без зазначення авторства;

· самоплагіат – оприлюднення (частково або повністю) власних раніше опублікованих наукових результатів як нових наукових результатів;

· фабрикація – вигадування даних чи фактів, що використовуються в освітньому процесі або наукових дослідженнях;

· фальсифікація – свідома зміна чи модифікація вже наявних даних, що стосуються освітнього процесу чи наукових досліджень;

· списування – виконання письмових робіт із залученням зовнішніх джерел інформації, крім дозволених для використання, зокрема під час оцінювання результатів навчання;

· обман – надання завідомо неправдивої інформації щодо власної освітньої (наукової, творчої) діяльності чи організації освітнього процесу; формами обману є, зокрема, академічний плагіат, самоплагіат, фабрикація, фальсифікація та списування;

· хабарництво – надання (отримання) учасником освітнього процесу чи пропозиція щодо надання (отримання) коштів, майна, послуг, пільг чи будь-яких інших благ матеріального або нематеріального характеру з метою отримання неправомірної переваги в освітньому процесі;

· необ’єктивне оцінювання – свідоме завищення або заниження оцінки результатів навчання здобувачів освіти.

Навчально-методичне видання

(українською мовою)

Дугієнко Наталя Олександрівна

Гамова Оксана Вікторівна
Венгерська Наталя Сергіївна

Кусакова Юлія Олександрівна
Селіщева Анна Василівна
МІЖНАРОДНА ЕКОНОМІКА

Методичні рекомендації до підготовки та проведення атестаційного екзамену для здобувачів ступеня вищої освіти бакалавра спеціальності «Економіка» освітньо-професійної програми «Міжнародна економіка»
Рецензент Ю.О. Огренич
Відповідальний за випуск О.В. Гамова
Коректор Н.О. Дугієнко
За часовою ознакою





За соціальним складом





За юридично-обліковою ознакою





Середньотехнічний та сервісний персонал





Спеціалісти та висококваліфіковані працівники








примусова





добровільна





За характером прийняття рішення





Остаточна





Некваліфіковані працівники





Тимчасова:


сезонна


маятникова





За формою трудової угоди





колективна





індивідуальна





легальна





нелегальна
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